 
ТЕМА 1. ТЕОРЕТИЧНІ ЗАСАДИ  ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ ТА МІЖНАРОДНИХ ЕКОНОМІЧНИХ ВІДНОСИН. РОЛЬ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ У РОЗВИТКУ НАЦІОНАЛЬНОЇ ЕКОНОМІКИ

Вступ
Особливістю сучасного етапу розвитку України є новий підхід до формування економічних відносин з іншими країнами світової спільноти. Він полягає в тому, що молода держава повинна зайняти чільне місце в міжнародних економічних інтеграційних процесах. Це вимагає істотних зусиль як від підприємств зокрема, так і від держави, загалом. Існує багато причин, які стримують входження України до європейських і міжнародних структур, проте, відсутність висококваліфікованих фахівців із зовнішньоекономічної діяльності перешкоджає просуванню нашої країни до світового господарства.
Дисципліна “Зовнішньоекономічна діяльність підприємства та міжнародні економічні відносини” має на меті допомогти майбутнім фахівцям засвоїти теоретичні основи зовнішньоекономічної діяльності, а також навчитись володіти основними термінами і принципами, використовувати їх у різноманітних господарських ситуаціях, набути практичних навичок самостійного укладання контрактів та прийняття рішень.

1. Загальні положення ЗЕД суб’єктів ринкових відносин в Україні

Зовнішньоекономічна діяльність (ЗЕД) - це діяльність суб’єктів господарської діяльності України та іноземних суб’єктів господарської діяльності, яка заснована на вигідних взаємовідносинах і здійснюється на території України, або за її межами з метою ефективного використання переваг міжнародного поділу праці.
Зовнішньоекономічна діяльність в Україні здійснюється на підставі Закону “Про зовнішньоекономічну діяльність” (від 16. 04. 1991 р.), Закону “Про порядок здійснення розрахунків в іноземній валюті” ( 23. 09. 1994 р.), Закону “Про регулювання товарообмінних операцій в галузі Зовнішньоекономічної діяльності” (23. 12. 1998 р.).
Суб’єктами ЗЕД є суб’єкти господарської діяльності, що відносяться до усіх форм власності, самостійно здійснюючи зовнішньоекономічні операції з закордонними партнерами.
Об’єктами здійснення ЗЕД є процеси обміну товарами, послугами, результатами творчої діяльності й інші види ЗЕД відповідно до чинного законодавства.
Зовнішньоекономічна діяльність вітчизняних підприємств ототожнюється передусім зі здійсненням експортно-імпортних операцій, які можуть мати різні прояви і тенденції. У цьому зв’язку слід чітко уяснити наступні положення:
· експорт товарів – це продаж товарів українськими суб’єктами ЗЕД іноземним суб’єктам господарської діяльності (у тому числі з оплатою не в грошовій формі) з вивезенням, або без вивезення цих товарів через митний кордон України;
· імпорт товарів – купівля (у тому числі з оплатою не в грошовій формі) українськими суб’єктами ЗЕД в іноземних суб’єктів господарської діяльності товарів із вивезенням, або без вивезення цих товарів на територію України, включаючи купівлю товарів, призначених для власного споживання установами та організаціями України, розташованими за її межами;
· реекспорт – продаж іноземними суб’єктами ЗЕД і вивіз за межі України товарів, які були раніше імпортовані на територію України і не піддавалися переробці;
· реімпорт – увіз через границю раніше вивезеної за межі митної території продукції , яка не піддавалася там переробці;
· транзит – переміщення товарів, вироблених за межами України без будь-якого використання цих товарів на зазначеній території.

2. Сутність та принципи менеджменту ЗЕД
Процес входження України в систему світогосподарських зв’язків багато в чому залежить від якості прийняття управлінських рішень у сфері ЗЕД. Міжнародні ділові операції, як внутрішні, так і зовнішні, є результатом визначених управлінських дій: прогнозування і планування, організування, мотивування, контролювання і регулювання.
Сутність менеджменту ЗЕД полягає в комплексному дослідженні та моделюванні міжнародного середовища в поєднанні з налагодженою взаємодією всіх підрозділів і посадових осіб організації в інтересах продуктивного досягнення визначених зовнішньоекономічних стратегій.
Ключові моменти менеджменту ЗЕД:
· по-перше – це процес, який включає вивчення і проектування елементів міжнародного середовища (закордонних партнерів, рівня цін, митних правил, міжнародних норм і звичаїв);
· по-друге – необхідно домагатися ефективної взаємодії не тільки між працівниками зовнішньоекономічних підрозділів, але і між усіма службами підприємства, що і визначає успіх на міжнародних ринках;
· по-третє, необхідно усвідомити, що критерієм якості менеджменту ЗЕД є не тільки успіх сам по собі (досягнення цілей), але і ціна цього успіху (витрати ресурсів, продуктивність).
Управлінська діяльність завжди базується на основних правилах, яких дотримуються керівники і спеціалісти апарату управління в процесі прийняття рішень. Виділяють три рівні принципів ЗЕД: загальні, специфічні і національні.

Загальні принципи - це невелика кількість загальновизнаних у всьому світі правил, що стали загальновідомими істинами, яких дотримуються усі учасники операцій, а саме
· науковість ЗЕД – означає те, що розвиток цієї діяльності відповідає дії об’єктивних законів (теорії міжнародної торгівлі, закони попиту і пропозиції, теорії прогнозування);
· системність ЗЕД – між складовими цієї системи існують тісні зв’язки;
· взаємовигідності ЗЕД – кожний партнер, що бере участь у міжнародних операціях, одержує свій прибуток.

Специфічні принципи – ті, які закріплені у міжнародних правових актах і є обов’язковими для виконання всіма державами, що підписали той або інший акт, їх перелік можна почерпнути з “Хартії економічних прав і обов’язків держав ” (1974 р.);
· суверенітет;
· територіальна цілісність і політична незалежність держави;
· ненапад і невтручання у внутрішні справи;
· мирне співіснування;
· повага до прав людини і основних свобод;
· вільний доступ до морів для країн, що їх не мають.

Національні принципи ЗЕД закріплюються в законодавчих актах відповідних країн. Принципи для українських підприємств закріплені в ст. 2 Закону України “Про зовнішньоекономічну діяльність” Система цих принципів включає:
· суверенітет;
· свободу;
· юридичну рівність і недискримінацію;
· верховенство закону;
· захист інтересів суб’єктів підприємницької діяльності;
· еквівалентність обміну.

3. Основні види ЗЕД
Виходячи на міжнародні ринки, кожній організації необхідно насамперед вибрати найбільш придатний вид ЗЕД. В число основних видів ЗЕД можна віднести:
—міжнародну торгівлю;
—міжнародний лізинг;
— використання активів з-за кордону;
—контрактні форми ЗЕД;
—міжнародні інвестиції.
Залежно від предмета і характеру здійснення зовнішньоекономічних операцій
 міжнародна торгівля – включає:
1) торгівлю готовою продукцією;
2) торгівлю продукцією в розібраному виді;
3) зустрічні поставки - при яких експортери зобов’язуються придбати в імпортерів товари на частину, або на повну вартість експортованої продукції. Їх найважливіші різновиди: бартерні операції, викуп застарілої продукції, операції з давальницькою сировиною;
4) постачання комплектного устаткування;
5) торгівля ліцензіями;
6) продаж, туризм і транспорт.
 Міжнародний лізинг – надання в довгострокову оренду виробничого устаткування, транспортних засобів, комп’ютерної техніки, складських приміщень. Тим самим орендар, що не володіє валютними коштами для придбання відповідного об’єкта в повну власність, одержує можливість його експлуатації.
 Використання активів з-за кордону передбачає виплату роялті (royalties) за використання активів, що знаходяться за кордоном, наприклад фірмових знаків, патентів авторських прав, відповідно до підписаних контрактів, так званих ліцензійних угод. За допомогою роялті оплачується також франчайзинг (franchising) - такий спосіб ведення бізнесу, при якому одна сторона – франшизер, продає іншій
стороні – франшизі право на користування своїм фірменним знаком, що є істотним активом для франшизи.
 Контрактні форми ЗЕД – ця форма означає здійснення діяльності за кордоном. Комісійні (fees) є оплатою за здійснення певної діяльності за кордоном, зокрема: проведення банківських операцій, страхування, оренди або прокату, проектно-конструкторських робіт і управлінських послуг.
 Міжнародні інвестиції – трансферт капіталу однієї країни в іншу у грошовій формі. Відомо два види міжнародних інвестицій:
1) прямі інвестиції – супроводжуються контролем за діяльністю компаній навіть у випадку придбання невеликої частки її акцій (навіть на рівні 10%);
2) портфельні інвестиції – боргові зобов’язання та акції фірми. Відрізняють від прямих інвестицій за таким показником – відсутність контролю за діяльністю фірми, яка приймає інвестиції.

4. Організаційні структури управління ЗЕД на підприємствах
На підприємствах, які займаються зовнішньоекономічною діяльністю, всі операції , котрі пов’язані з її веденням здійснюються у двох формах:
по-перше, зовнішньоекономічним відділом, який є складовим елементом організаційної структури управління підприємством;
по-друге, зовнішньоторговельною фірмою, яка є самостійною одиницею.
Функції зовнішньоекономічного відділу: маркетингова діяльність, вивчення ринків збуту, прогнозування ринкової кон’юнктури, експорт та імпорт товарів, укладання контрактів, фінансове забезпечення ЗЕД реклама і просування товарів.
Функції зовнішньоекономічної фірми (посередницька організація) – надання спектру послу з експорту та імпорту товарів, пошук зарубіжних покупців, логістичні послуги, надання гарантій оплати покупцеві, митне оформлення.

ТЕМА 1 . ОСНОВНІ НАПРЯМИ І ПОКАЗНИКИ РОЗВИТКУ ЗЕД

1. Зовнішньоекономічна політика України
Зовнішня політика України - це сукупність стосунків держави Україна з іншими державами світу та міжнародними організаціями.
Для України сьогодні актуальні такі цілі зовнішньоекономічної політики.
1. Інтеграція України в світове господарство	та динамізація	її зовнішньоекономічних зв'язків.
2. Органічне поєднання заходів	щодо	послідовної лібералізації сфери зовнішньоекономічних зв'язків з регулюючою роллю держави в цій сфері.
3. Орієнтація	на	цілеспрямоване	формування	та	ефективну	реалізацію експортного потенціалу країни.
4. Багатовекторність зовнішніх економічних зв'язків України.
У зовнішній політиці Україна керується рядом таких ключових пріоритетів.
Європейська інтеграція - ключовий пріоритет, який акумулює в собі цілий комплекс внутрішньо - та зовнішньополітичних зусиль України з метою наближення до Європейського Союзу та створення необхідних передумов для вступу до ЄС у
майбутньому. Органічною частиною євроінтеграційного курсу України було завершення процесу приєднання України до СОТ, яке відбулося 16 травня 2008 року. У 2006 р. Україна перейшла по першої стадії інтеграції з ЄС - створення зони вільної торгівлі після вступу до СОТ.
Наступний пріоритет ЗЕП України - це відносини Україна - НАТО - захист безпеки інтересів України, участь у створенні євроатлантичного простору стабільності та безпеки, поступова інтеграція до НАТО. Реалізація цієї мети має бути досягнуто через використання механізмів співробітництва з НАТО, зокрема Плану дій та щорічних Цільових планів (з 2005 р. - в рамках інтенсифікованого діалогу), а також приєднання до Плану дій щодо набуття членства.
Стратегічно важливим та економічно вигідним є південно-східний напрямок зовнішньої політики України, а саме Чорноморський та Близько-Східний регіони, Центральна Азія, Індія, країни АТР. Завдяки цим країнам Україна може забезпечити себе альтернативними джерелами постачання енергоносіїв та ринками збуту своїх товарів. Оскільки населення країн Близького Сходу зростає величезними темпами, перед ними постає проблема харчового забезпечення. Завдяки виваженій політиці щодо країн Сходу Україна може наповнювати їх ринки продовольчими товарами в обмін на енергоносії, вирішуючи певною мірою харчову проблему, зменшуючи свою енергетичну залежність від Росії, розвиваючи власне сільське господарство та переробну промисловість і знижуючи масштаби міграції.

2. Характеристика основних показників розвитку зовнішньоекономічного сектора країни
Стан розвитку зовнішньоекономічного сектора країни характеризуються сукупністю економічних показників, які можна поділити на такі групи:
- абсолютні (обсяг та динаміка зовнішнього товарообігу; торговельне сальдо, генеральна торгівля, спеціальна торгівля);
· відносні ( індекси динаміки експорту та імпорту; коефіцієнт покриття імпорту експортом; індекс концентрації експорту; індекс "умов торгівлі"; індекс імпортної залежності країни; індекс чистої торгівлі);
· показники структури (товарна, географічна та інституціональна структури; індекс диверсифікації експорту/імпорту; частка продукції обробної промисловості в загальному обсязі експорту продукції; індекс географічної концентрації експорту/імпорту);
· показники інтенсивності та ефективності зовнішньоекономічної зв'язків країни (платіжний баланс країни; експорт на душу населення; імпорт на душу населення; зовнішньоторговельний оборот на душу населення).

До показників, що характеризують обсяг зовнішнього товарообігу можна віднести (абсолютні)
· обсяг експорту товарів - обсяг вивезених товарів, робіт, послуг, результатів інтелектуальної діяльності, в тому рахунку виключних прав на них, з митної території країни за кордон без зобов'язання їх зворотного ввезення;
· обсяг імпорту товарів - обсяг ввезених товарів, робіт, послуг, результатів інтелектуальної діяльності, в тому рахунку виняткових прав на них, на митну територію країни з-за кордону без зобов'язання про зворотне вивезення;
· зовнішньоторговельний оборот - сукупний обсяг експорту-імпорту товарів за визначений період часу (як правило за рік);
- генеральна торгівля - вартість зовнішньоторговельного обороту та вартість транзитних товарів;
· спеціальна	торгівля -	чистий	зовнішньоторговельний оборот,	тобто продукція, завезена в країну або вивезена з неї;
· реекспорт -	вивезення	раніше	завезеного	товарів,	який	не	підлягали переробці;
· реімпорт - ввезення раніше вивезених товарів, які не підлягали переробці.

Динаміка експорту та імпорту визначається через показники, які доцільно розділити на дві підгрупи: темпи росту та темпи приросту (відносні показники).
До темпів росту зовнішньоекономічних зв'язків відносяться - темпи росту експорту, темпи росту імпорту, темпи росту зовнішньоторговельного обороту.
До темпів приросту зовнішнього товарообігу можна віднести - темпи приросту експорту, темпи приросту імпорту, темпи приросту зовнішньоторговельного обороту.

3. Показники структури розвитку ЗЕД
Розглянемо характеристику третьої групи показників, що характеризують ступінь розвитку зовнішньоекономічного сектора країни (показники структури).
Товарна структура - це показники розподілу експорту й імпорту за основними товарними позиціями. Даний показник дозволяє виявити ступінь розвитку економіки країни. Так, якщо в товарному експорті країни домінують готові вироби - функціонування економічної системи вважається ефективним, або країна на інтенсивному шляху розвитку. Якщо ж переважає сировина чи напівфабрикати - країна йде екстенсивним шляхом розвитку, тобто живе за рахунок майбутніх поколінь, використовуючи природні надра.
Географічна структура - це розподіл зовнішньоекономічних операцій за групами країн та регіонами. Даний показник характеризує ступінь розвитку зовнішньоекономічних відносин держави з іншими країнами світу та показує певну залежність держави від взаємовідносин з тією чи іншою країною

4. Показники інтенсивності та ефективності розвитку ЗЕД
Виконаємо характеристику показників, що входять до четвертої групи (показники інтенсивності та ефективності зовнішньоекономічної зв'язків країни)
Платіжний баланс (balance of payments) - це балансовий рахунок міжнародних операцій, вартісне вираження всього комплексу світогосподарських зв'язків країни у формі співвідношення надходжень та платежів, це агреговане віддзеркалення економічних відносин країни з рештою світу протягом певного періоду часу (рік, квартал, місяць)..
Згідно визначення МВФ платіжний баланс - це статистичний звіт, де у систематичному вигляді наводяться сумарні дані про зовнішньоекономічні операції цієї країни з іншими країнами світу за певний проміжок часу.
Платіжний баланс відображає стан зовнішньоекономічних зв'язків країни.
За характером операцій платіжний баланс поділяється на баланс поточних операцій та баланс руху капіталів.
 Платіжний баланс поточних операцій складається з:
· торгового балансу;
· балансу послуг;
· балансу іноземного туризму та некомерційних операцій;
· балансу доходів і платежів по закордонних інвестиціях.

У торговому балансі відображається співвідношення між експортом та імпортом товарів. Стан торгового балансу віддзеркалює економічне становище країни, ступінь залежності її від зовнішніх ринків. Сальдо торговельного балансу - це різниця між вартісним обсягом експорту й імпорту товарів окремої країни. Якщо експорт товарів перевищує імпорт товарів, то сальдо позитивне "+", якщо імпорт перевищує експорт - сальдо негативне "-".
Баланс послуг - це платежі та надходження по фрахту, поштових, телефонних та телеграфних послугах, страхуванню та банківських послугах, передачі "ноу-хау", орендній платі, різноманітних комісійних та ін.
Баланс  розрахунків  по  іноземному   туризму   та   некомерційних операціях включає платежі та надходження по туризму, приватних та офіційних переказах, пенсіях, дарах, контрибуціях та репараціях, державних витратах на утримання іноземних представництв, субсидіях, наданню військової допомоги іншим державам, утриманню військових баз за кордоном тощо. Сальдо цього балансу у багатьох країнах має велике значення для кінцевого результату платіжного балансу. Це актуально для України, де значна частина населення виїжджає в інші країни на заробітки .
Баланс доходів та платежів по закордонних інвестиціях відображає сплату відсотків та дивідендів імпортерами капіталу та їх отримання експортерами.
Країни, що довгий час мають активний баланс поточних операцій, можуть використовувати ці кошти ( величина позитивного сальдо) для закордонних інвестицій, наприклад, у формі інвестування капіталу у нерухомість (будівництво та придбання земельних ділянок за кордоном), для придбання акцій та облігацій підприємств інших країн та облігацій іноземних урядів, для розміщення капіталів в іноземних банківських установах. І навпаки, країни, що мають пасивне сальдо балансу змушені створювати відповідний інвестиційний клімат для ввезення (імпорту) іноземних капіталів.

 Баланс руху капіталів складається з:
· балансу короткострокових капіталів;
· балансу довгострокових капіталів
Баланс руху капіталів відображає платежі та надходження по експорту- імпорту державного та приватного короткострокового (кредити у товарній та
грошовій формах терміном до одного року, ввіз та вивіз національної та іноземної валют) та довгострокового(купівля - продаж цінних паперів, надання або отримання довгострокових кредитів) капіталів.
У платіжному балансі зі знаком "плюс" відображається експорт товарів та послуг, одержані доходи та трансферти, зменшення фінансових активів, збільшення зобов'язань; із знаком "мінус" - імпорт товарів і послуг, сплачені доходи та трансферти, збільшення фінансових активів, зменшення зобов'язань.
Країні, яка має негативне сальдо по основних статтях платіжного балансу, необхідно:
· стимулювати експорт національних виробників і одночасного стримування імпорту іноземних товарів і послуг;
· залучати довгострокові іноземні капітали та обмежувати вивіз національних капіталів.
Якщо цих заходів недостатньо для зменшення обсягу дефіциту по основних статтях балансу - необхідно використовувати методи балансування платіжного балансу.
За методикою МВФ методи балансування сальдо платіжного балансу можуть бути тимчасові та остаточні.
До тимчасових методів балансування належать:
· одержання іноземних позик та ввезення підприємницького капіталу;
· використання	короткострокових	кредитів	за	взаємними угодами між центральними банками країн за системою "своп";
· використання нафтодоларів шляхом перерозподілу валютної	виручки нафтодобувних країн від експорту нафти;
· надання МВФ країнам-членам резервних кредитів (резервна позиція в МВФ);
· мобілізація коштів на світовому фінансовому ринку (кредити банківських консорціумів, облігаційні позики);
· пільгові кредити по лінії програм іноземної "допомоги". Остаточними методами балансування вважаються:
· вивіз золота;
· купівля іноземної валюти в обмін на золото або отримання кредиту в іноземній валюті під заставу золота з подальшим використанням валюти для розрахунків;
· використання для остаточних розрахунків коштів з внутрішніх валютних резервів країни;
· обмін СДР (спеціальні права запозичення) на певну кількість необхідної іноземної валюти; отримання іноземної "допомоги" у вигляді субсидій та дарувань.
До показників, які характеризують ефективність функціонування економіки країни, відносять також державний борг.
При наявності дефіциту бюджету країна позичає грошові ресурси, що, у свою чергу, призводить до виникнення та зростання державного боргу.
Світовий банк вважає критичним рівнем державного зовнішнього боргу стосовно ВВП - 50%. Експерти Світового банку оцінили зовнішній борг України у 2012 році у 82% від ВВП. Через це Американське ділове видавництво Business
Insider опублікувало список країн, які найбільше близькі до дефолту, у списку із 18 країн Україна була наведена шостою.
Крім платіжного балансу до показників, що характеризують інтенсивність та ефективність зовнішньоекономічної зв'язків країни, відносять ще і такі:
Експорт на душу населення
[image: ]
де Еддас - обсяг експорту на душу населення в даному році;
Е - обсяг експорту країни у звітному році;
Чнас - кількість населення у країні.
Імпорт на душу населення
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де Ід.нас. - обсяг імпорту на душу населення в звітному році; І - обсяг імпорту країни в звітному році.
Зовнішньоторговельний оборот на душу населення
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де ЗТОдНас - обсяг зовнішньоторговельного обороту на душу населення в звітному році;
ЗТО - обсяг зовнішньоторговельного обороту в звітному році.
ТЕМА 1. СИСТЕМА РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ В УКРАЇНІ

1. Органи державного управління і регулювання ЗЕД.
На території України згідно з чинним законодавством запроваджуються такі правові режими для іноземних суб’єктів ЗЕД:
· національний режим, який означає, що іноземні суб’єкти господарської діяльності мають обсяг прав та обов’язків, не менший, ніж суб’єкти господарської діяльності України;
· режим найбільшого сприяння, який означає, що іноземні суб’єкти господарської діяльності мають обсяг прав щодо мит, податків та зборів, якими користуються суб’єкти будь-якої держави;
· спеціальний режим, який застосовується до території спеціальних економічних зон, а також до територій митних союзів, до яких входить Україна.
Україна самостійно формує систему та структуру державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності на її території.
Органи державного управління і регулювання ЗЕД в Україні забезпечують виконання своїх функцій на трьох рівнях.
І. На загальнодержавному рівні:
Верховна  Рада  України	- є найвищим органом, що здійснює державне регулювання ЗЕД;
Кабінет Міністрів України.
ІІ. На функціональному рівні:
Державна митна служба України;
Національний банк України;
Міністерство економіки України.
Міністерство фінансів України;
Міністерство закордонних справ;
Антимонопольний комітет.
ІІІ. На територіальному рівні:
місцеві Ради народних депутатів України та їх виконавчі і розпорядчі органи;
територіальні підрозділи органів державного регулювання ЗЕД України.
	Функції регулювання і контролю за ЗЕД крім державних органів виконують також і недержавні органи. З недержавних організацій найбільший вплив на розвиток і здійснення ЗЕД роблять Торгово-промислові палати (ТПП), що створюються на основі добровільного об’єднання засновників (підприємств і підприємців) і є некомерційними громадськими організаціями. Створюються ТПП з метою сприяння розвитку економіки країни, її інтегруванню у світову господарську систему, формуванню сучасної промислової і торгової інфраструктури. Дуже важливу роль у зовнішній торгівлі грають фінансово-кредитні і валютні установи, за допомогою яких здійснюються розрахунки між контрагентами, Патентна служба, що здійснює контроль експорту-імпорту товарів у відношенні їхньої “патентної чистоти”, Державний комітет зі стандартизації і система сертифікації товарів УкрСЕПРО.

2. Засади регулювання ЗЕД в системі управлінського ієрархічного простору
До державного регулювання ЗЕД відносять:
· митне регулювання (ст. 13 “Закону про ЗЕД”, Митний кодекс України, Закон “Про єдиний митний тариф”);
· валютне регулювання (Декрет Кабінету Міністрів України “Про систему валютного регулювання і валютного контролю”, Закон України “Про порядок здійснення розрахунків в іноземній валюті”);
· ліцензування та квотування зовнішньоекономічних операцій (ст. 16“Закону про ЗЕД” );
· введення спеціальних економічних зон (ст. 24 “Закону про ЗЕД”);
· застосування спеціальних санкцій за порушення ЗЕД
Методи регулювання ЗЕД класифікують за наступними напрямками:
· протекціоністські (спрямовані на захист вітчизняного виробника);
· лібералізаційні заходи (спрямовані на усунення обмежень у зовнішній торгівлі);

Методи управління ЗЕД класифікують за наступними напрямками:
· організаційно - правові,
· адміністративні	(заходи	прямого	обмеження	експорту,	або	імпорту: впровадження квот, ліцензій , ембарго);
· економічні заходи (політика встановлення мит, акцизів, система оподаткування, політика встановлення банківської облікової ставки, курсу валют).

Зміст методів та функцій управління визначаються також під впливом
світових організацій, а саме:
 Організація об’єднаних націй (ООН) - включає такі головні  органи  управління: Генеральну Асамблею, Раду безпеки, Економічну і Соціальну раду, Міжнародний суд і секретаріат;
 Світовий банк включає два юридично самостійних суб’єкти – Міжнародний банк реконструкції і розвитку та Міжнародну асоціацію розвитку. Вони

виконують такі функції як надання позик, консультування х економіки, надання допомоги в залученні інвестицій;
 Міжнародний валютний фонд має  статус  спеціалізованої  установи  ООН. Мета цієї установи полягає у сприянні розвитку світової торгівлі і валютного співробітництва шляхом визначення норм регулювання валютних курсів і контролю за їх дотриманням, створення багатосторонньої системи платежів, усунення валютних обмежень;
[bookmark: _GoBack] Генеральна Асамблея з тарифів та торгівлі (ГАТТ/СОТ) – це  угода,  підписана 161країнами. що охоплюють 92% світової торгівлі. За минулі роки ми називаємо цю організацію вже СОТ Мета цієї організації – вихід світової торгівлі на вільний ринок та забезпечення узгоджених правових гарантій, що сприятиме економічному зростанню кожної з країн - членів СОТ. При входженні до цієї організації необхідною передумовою є заборона використання експортних субсидій для експорту сільськогосподарської продукції, стимулюється міжнародна стандартизація, сертифікація та методика тестування продукції.
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