Тема 7.  ЕКОНОМІЧНА ЄДНІСТЬ СВІТУ. ІНТЕГРАЦІЙНІ ПРОЦЕСІ ТА ЇХ ВПЛИВ НА СИСТЕМУ МІЖНАРОДНИХ ЕКОНОМІЧНИХ ВІДНОСИН
1. Сутність інтеграційних процесів у світовому господарстві.
2. Вплив інтеграційних процесів на систему міжнародних економічних відносин.
3. Характеристика основних інтеграційних угруповань.
1. СУТНІСТЬ ІНТЕГРАЦІЙНИХ ПРОЦЕСІВ У СВІТОВОМУ ГОСПОДАРСТВІ
Сутність, головні передумови й цілі інтеграційних процесів Сьогодні спостерігається все більше взаємопереплетіння і ускладнення господарських процесів різних рівнів, різних систем. Різке посилення міжфірмової і міждержавної конкурентної боротьби за ринки збуту і джерела сировини обумовлюють необхідність кооперації як матеріально-фінансових, так і виробничих зусиль територіально-пов'язаних країн, дозволяючи економити на митних зборах, уникати додаткових витрат виробництва й обігу, виступати з'єднаною силою проти загальних конкурентів на світовому ринку. В результаті необхідно не просто відстоювання національно-державних інтересів, але й їх перетворення в регіональні інтереси. Розвиток інтеграційних процесів в світовій економіці нерозривно пов'язаний з інтернаціоналізацією виробництва, а надалі- зекономічною інтеграцією.

Дослідники відзначають, що в розвитку теорій міжнародної економічної інтеграції чітко можна виділити два основних підходи, які ґрунтуються на ідеях власне економічного лібералізму та, з іншого боку, ідеях державного регулювання економіки. Відповідно до першого підходу, економічна інтеграція розглядається скрізь призму процесу злиття ринків, що потребує врегулювання торговельних та валютних бар’єрів, уніфікації ринкових механізмів, що відповідним чином впливає на механізми вільного ціноутворення та вільної конкуренції. Порівняльні переваги країн – є підґрунтям для розвитку інтеграційних процесів.
Другий підхід ґрунтується на визнанні того факту, що дії ринкових механізмів недостатньо для економічної інтеграції, а злиття ринків має доповнюватися злиттям економік в цілому, а відтак необхідна спільна економічна політика та відповідне регулювання розвитку економічних структур як на національному, так і на наднаціональному рівнях. Відповідно, порівняльні переваги країн розглядаються в динамічному контексті, отже, інтегруватися мають не взаємодоповнюючі, а однорідні і конкурентоспроможні економіки, що створюються, принципово нові економічні комплекси. Таким чином, інтеграція визначається як складний процес, що поєднує, з одного боку, інтегруючу дію ринкових сил і механізмів, а з іншого – передбачає поступове узгодження відповідної політики країн, що залучені до інтеграційного процесу.
Економічна інтеграція  є собою взаємодію економічних систем держав-учасниць з метою усунення дискримінацій між господарськими одиницями та створення якісно нової міжнародної економічної структури більш високого рівня за допомогою злиття економічних систем суб'єктів що інтегруються, де економічна системає сукупністю взаємопов’язаних і відповідним чином упорядкованих елементів економіки, що утворюють певну цілісність, економічну структуру суспільства.

Значення слова «інтеграція» походить з латинського integratio, що означає відновлення, заповнення; в основі слово integer- цілий, тобто основне значення тут - це отримання цілого з яких-небудь частин. Під інтеграцією можна розуміти і добровільний союз, й імперію, що створюється, і тотальну уніфікацію, і взаємодію за рішенням однієї проблеми. Тому, кажучи про використання терміну «інтеграція», доцільно розділяти економічну, політичну, як зрощення держав, соціальну, як спільну діяльність людей і їх груп та інші інтеграції.
Розвиток інтеграційних процесів передбачає наявність певних передумов. По-перше, країни, що інтегруються, повинні мати близький рівень економічного розвитку. Господарські механізми мають бути сумісними. Як правило, інтеграція є найбільш міцною та ефективною, якщо інтегруються розвинені країни. По-друге, наявність спільного кордону та історично сформованих економічних відносин. Зазвичай об'єднуються країни, що знаходяться на одному континенті у безпосередній географічній близькості, саме цей факт полегшує вирішення транспортних, мовних та інших проблем. По-третє, визрівання в групі країн економічних проблем, вирішення яких вимагає спільних зусиль. Слід підкреслити, що позитивний ефект від інтеграції одних країн стимулює інші країни до підключення до зазначеного процесу. З іншого боку, країни, які опинилися за межами регіональних об'єднань, часто відчувають додаткові труднощі.
Дослідження передумов здійснення інтеграції передбачає розгляд базового протиріччя, що закладене в сутність цього процесу. Інтеграція передбачає поєднання певних систем. Мова може йти про держави в цілому чи окремі аспекти їх функціонування: політичні, соціальні й ін. З іншого боку, сам процес інтеграції систем передбачає формування системи більш високого рівня і відповідного делегування їй повноважень систем, що інтегруються. Таким чином, відбувається послаблення керованості та замкненості вихідних систем. Тобто результатом інтеграції є утворення певної системи більш високого рівня.

Всі інтеграційні угруповання світу переслідують приблизно однакові цілі:
· досягнення відчутних економічних вигід за рахунок використання ефекту масштабу, коли відбувається розширення ринків збуту і додатковий приплив прямих інвестицій, що, в свою чергу, призводить до зменшення витрат транзакції. Подібна мета особливо чітко виражена в інтеграційних угрупованнях Центральної Америки й Африки;
· налагодження співробітництва і взаєморозуміння між країнами, що включені до певного угруповання, у всіх областях призводить до відповідного створення сприятливого зовнішньополітичного середовища. Особливо характерно для країн Південно-східної Азії і Близького Сходу;
· проведення переговорів у СОТ численними сторонами зміцнює їхні позиції та сприяє вирішенню конкретних економічних та торговельних завдань. Подібні мотиви присутні в інтеграційних об'єднаннях Північної і Латинської Америки та Південно-східної Азії;
· участь у певних угрупованнях призводить до використання накопиченого досвіду інших країн-учасниць щодо реалізації структурної перебудови економіки країни. Якнайповніше ця мета інтеграції проявляється в рамках ЄС;
· розширення регіональних ринків є передумовою розвитку галузей національної промисловості. Ця мета була провідною для інтеграційних об'єднань країн Латинської Америки й Африки, розташованої на південь від Сахари.
Але ж головною метою здійснення інтеграції є отримання доступу до можливих ефектів, що можуть бути отримані на рівні системи більш високого рівня. З теорії системного аналізу можна розуміти, що масштаби певного корисного ефекту на рівні системи більш високого порядку є більшими порівняно з сумарним обсягом ефектів систем меншого порядку, що утворюють таку надсистему. Отже, основне протиріччя, що лежить в основі процесів інтеграції,

полягає у прагненні отримання ефекту від інтеграції та збереженні автономії керованості певної системи.
Таким чином, інтеграція характеризується деякими істотними ознаками, що у сукупності відрізняють її від інших форм економічної взаємодії країн:
· узгодження економічної політики країн-учасниць;
· зближення національних законодавств, норм і стандартів;
· взаємопроникнення і переплетення національних виробничих процесів, формування в рамках регіону технологічної єдності виробничого процесу;
· широкий розвиток міжнародної спеціалізації і кооперації у виробництві, науці і техніці;
· пов'язані з цим структурні зміни в економіці країн- учасниць;
· цілеспрямоване регулювання інтеграційного процесу, розвиток органів управління регіональною господарчою взаємодією.
Етапи інтеграційного процесу
Погляд на інтеграцію як на процес, що розвивається від простих до складніших форм, дозволив здійснити класифікацію стадій інтеграційного процесу. Класичною класифікацією стала схема з п'яти основних форм інтеграції:
1) зона вільної торгівлі (free trade zone);
2) митнийсоюз (customs union);
3) загальнийринок (common market);
4) економічнийсоюз
(внайзрілішійформіекономічнийівалютнийсоюз: economic
and monetary union);
5) повнаекономічна (іполітична) інтеграція.
Розглянемо кожну з представлених форм більш детально.
Зону вільної торгівлі розуміють як таку форму угод, за якою її учасники домовляються про зняття митних тарифів і квот у торговельних відносинах між собою. Разом з тим відносно третіх

країн кожен учасник зони має право проводити власну зовнішньоторговельну політику. Подібна форма інтеграції реалізується в рамках ЄАВТ, НАФТА, АСЕАН.
Митний союз – на відміну від зони вільної торгівлі полягає в тому, що його учасники не тільки усувають тарифи і квоти в торгівлі між собою, але й проводять єдину зовнішньоторговельну політику щодо третіх країн. Згідно зі ст. XXIV ГАТТ, митний союз передбачає заміну декількох митних територій однією. При цьому митні служби на внутрішніх кордонах скасовуються, а їх функції передаються відповідним службам на зовнішніх кордонах довжиною митної території.
У результаті формується єдиний економічний простір, в його межах розгортається набагато більш вільна конкуренція, складається більш ефективна територіальна і галузева структура поділу праці. Прикладом такого утворення вже з 1968 р. є Європейське економічне співтовариство (яке переросло пізніше в Європейський союз), а також Меркосур і формується Митний союз п'ятидержав СНД (Росія-Білорусь-Казахстан-Киргизія-Таджикистан). При цій формі інтеграції суттєво змінюються товарні потоки, відбувається переорієнтація на імпорт з країн-учасниць угоди, відбуваються зміни у виробництві та споживанні продукції. Єдиний внутрішній тариф замінюється на узгоджений зовнішній тариф (Андська група, ЦАОР, КАРІКОМ та ін.)
Учасники отримують виграш у вигляді зростання продуктивності праці, економії на масштабах виробництва й на ліквідації митних витрат та іншого контролю над зовнішньоекономічними зв'язками. Партнери можуть виступати на міжнародній арені як єдиний блок. У структурі виробництва та споживання мають відбуватися прогресивні зміни. У митному союзі колективно регламентуються товарні потоки, результуючі ціни, відбувається переорієнтація ресурсних потоків з урахуванням ефективності їх використання. Згідно з даною формою інтеграції з'являється необхідність у створенні

наднаціональних (міждержавних) органів, яким передається частина суверенітету щодо проведення зовнішньоекономічної політики, переглядається промислова політика у кожній з країн, координується розвиток окремих галузей на макроекономічному рівні. Відповідно доцього, відбуваються більш менш істотні вилучення з національного суверенітету.
Найбільш диверсифікованою стосовно сфер і галузей порівняно з зоною вільної торгівлі та митного союзу є така форма міждержавної інтеграції, як асоціація держав. Прикладом такого регіонального угруповання може служити АСЕАН. В області промисловості реалізуються спільні міжнародні проекти і створюються середні за розміром галузі, в яких 60% власності концентрується країною-господаркою, а 40% - іншими членами АСЕАН. За подібним проектом були побудовані заводи мінеральних добрив в Індонезії та Малайзії. В АСЕАН створюються спільні підприємства, причому вироблена на них продукція при її експорті потрапляє під пільгові мита. В рамках АСЕАН відсутня зона вільної торгівлі, але мають місце колективні зусилля щодо зниження тарифів.
Митний союз, з економічної точки зору є досить логічно завершеною формою. У той же час, обмежуючись сферою міжнародної торгівлі, він має внутрішні суперечності, розвиток яких неминуче породжує потребу в переході до більш складних форм торговельно-економічних союзів.
Загальний ринок у доповнення до умов митного союзу передбачає усунення перешкод для вільного переміщення в межах країн-учасниць усіх факторів виробництва, припускає зближення національних законодавств, стандартів, розвитку інституційних основ інтеграції, а також єдиних органів управління процесами, що об'єднують.
Спираючись на ті ж самі фактори, що перетворюють зону вільної торгівлі на спільний ринок, вільне пересування факторів виробництва всередині певного угруповання низки країн має сприяти більш раціональному використанню сукупних ресурсів,

розвитку поділу праці та спеціалізації виробництва, оптимізації виробничих структур і повному використанню фактора економії від збільшення масштабів виробництва. Разом з тим цьому перешкоджають відмінності у економічній політиці, що проводиться державами, які входять у загальний ринок. Останній припускає наявність в даній області значного різнобою з усіма негативними наслідками, вирішити які можна лише за умови переходу до більш складних форм торговельно-економічних союзів.
Економічний союз – передбачає зняття зазначеного вище протиріччя шляхом узгодження економічної політики країн- учасниць. Умежах інтеграційного угруповання проводиться єдина політика, як наприклад, в ЄС (сільськогосподарська, погоджена промислова, енергетична, транспортна, соціальна, науково- технічна та регіональна).
Звернемо увагу на те, що як тільки процес узгодження економічної політики доходить до певного рівня, він починає підпорядковуватись власній логіці й вимагає, особливо в тому випадку, якщо окрема країна характеризується високим ступенем відкритості своєї економіки, дедалі тіснішої ув'язки дедалі ширшого кола питань. Даний процес отримує своє певне логічне завершення в межах комплексної і більш складної форми – економічного і валютного союзу.
Валютний союз передбачає створення єдиної регіональної валютної системи, включаючи створення єдиного банку, введення єдиної валюти. Забезпечується узгодження і становлення єдиної валютно-кредитної, скоординованої макроекономічної політики.
Протиріччя в межах економічного союзу досить численні. Вони можуть виникати між державними та інтернаціональними інтересами, між інтересами різних держав, інтересами населення  і держави, держави і ТНК (а також інших господарських суб'єктів), споживачами і виробниками, між корпораціями, дрібним і середнім бізнесом. Їх вирішення – це прерогатива міждержавних органів управління та національних урядів. Воно потребує

максимальної обережності, делікатності і разом з тим певної жорсткості. Перемагає аргумент, що економічний союз зазвичай приносить його учасникам значно більші економічні вигоди, ніж втрати, і це змушує держави дорожити своєю участю в інтеграційному об'єднанні.
Повна економічна та політична інтеграція – перетворення єдиного ринкового простору в завершене економічне і політичне ціле. Це не просто узгодження, а й проведення уніфікованої, фактично єдиної економічної політики, на основі уніфікації законодавчої бази.
На цьому етапі поступово формується новий багатонаціональний суб'єкт міжнародних економічних і політичних відносин, відбувається рух до створення єдиної федеративної (або конфедеративної) держави, який виступає в міжнародних економічних відносинах з єдиних позицій і висловлює інтереси всіх учасників об'єднання. У результаті такого розвитку інтеграційного процесу національна держава поступово втрачає свої керуючі функції, передаючи їх новим організаційним структурам міждержавної господарської взаємодії.
Схематично основні форми інтеграційних процесів наведено в таблиці12.2).
Таблиця 12.2 Основні форми сучасної економічної інтеграції

	Форми інтеграції
	Скасування митних тарифів
і квот
	Спільна система тарифів і квот
	Скасування на     обмеження руху факторів виробництва
	Узгодження економічної політики
	Єдина економічна політика

	Зона вільної
торгівлі
	+
	-
	-
	-
	-

	Митний союз
	+
	+
	-
	-
	-

	Загальний
ринок
	+
	+
	+
	-
	-

	Економічний
союз
	+
	+
	+
	+
	-

	Повна
інтеграція
	+
	+
	+
	+
	+


Проте практика показує, що реальний процес інтеграції через свою внутрішню суперечність не може розвиватися так прямолінійно і поступально, як припускає розглянута формальна схема. Іншими словами, представлена класифікація форм являє собою, по суті, інтеграцію ринків.
Економічна модель кожного інтеграційного угруповання - це результат тривалого історичного процесу, протягом якого будувалося співвідношення елементів, що формують регіональний господарський комплекс, зміцнювався механізм їх взаємодії, кожному з яких властиві особливі характерні риси, різний ступінь інтенсивності інтеграції, її глибини й масштабів. Саме тому кожна регіональна економічна система унікальна, і механічне запозичення її досвіду малоефективне.
Сучасним формам регіональних інтеграційних об'єднань властиві такі загальні риси, як синхронізація процесів відтворювання; створення господарського комплексу з тісними взаємозв'язками національних економік; особливі механізми регулювання, переважно за допомогою наднаціональних органів; скоординована політика як усередині об'єднання, так і по відношенню до решти країн світу. Об'єктивний погляд на інтеграцію демонструє переплетення, взаємопроникнення і зрощування виробничих процесів, що протікають у вигляді часткової інтеграції. Інтеграційний процес охоплює окремі частини загальної системи:
1) ринковий обіг (завдяки лібералізації торгівлі та зростанню транскордонних потоків), так звана «поверхнева», або «м'яка» інтеграція (shallow integration);
2) виробництво (глибока інтеграція -deep integration);
3) сфера прийняття рішень (на рівні фірм, союзів підприємців, національних урядів, міжнародних міжурядових й національних організацій).
Виходячи з того, що інтеграцію можна розглядати як процес об'єднання систем, який проявляється у нарощуванні зв'язків між

конкретними елементами системи,процес інтеграції економічних систем може відбуватись на трьох взаємопов'язаних рівнях, кожен з яких має характеристики, подані в таблиці12.3.
Таблиця 12.3 Рівні взаємодії економічних систем у процесі економічної інтеграції
	Процес інтеграції економічних систем

	Взаємопроникнення
	Зрощування
	Поглинання

	відбувається на початкових етапах систем, які інтегруються, або різних рівнях економічного
розвитку
	відбувається на подібних або однакових рівнях економічного розвитку систем
	відбувається на різних рівнях економічного розвитку систем

	мікрорівень
	макро- або мікрорівень
	макрорівень

	власні правила управління системою
	формування загальних правил управління системами
	система з більш слабкою економікою пристосовується або підпорядковується виробленим правилам більш економічно сильної
системи

	тип інтеграції:
«знизу-догори»
	тип інтеграції:
«зверху-донизу» або
«знизу-догори»
	тип інтеграції:
«зверху-донизу»

	форма інтеграції: зона вільної торгівлі та митний союз
	форма інтеграції: зона вільної торгівлі, митний союз, спільний ринок
	форма інтеграції: зона вільної торгівлі, митний союз, спільний ринок, економічний
і валютний союз


Аналізуючи інтеграційні процеси крізь призму історичних та економічних подій, можна виділити наступні етапи розвитку міжнародної економічної інтеграції:

1) початкове економічне об'єднання народів і держав через зовнішню торгівлю;
2) створення та розпад колоніальних імперій, що репрезентують своєрідні економічні інтеграційні системи;
3) економічне об'єднання (власне інтеграція), коли суверенні держави створюють спільні ринки і міждержавні організації, а корпорації, фірми, підприємства вступають в стійку виробничу взаємодію на основі міжнародної внутрішньогалузевої спеціалізації і кооперації;
4) економічне зрощування (заключна фаза), коли державні кордони стають непотрібними, а управління ведеться наддержавними органами.
На першому етапі (до середини XIX ст.) мав місце не тільки міжгалузевий поділ праці між країнами, але й елементи внутрішньогалузевого. На другому етапі (1850-1960 рр.) виникають міжнародні монополії та ТНК як різновид часткової інтеграції, а також злиття на рівні міжфірмових відносин. На третьому етапі з'являються різні форми міжнародних господарських комплексів: зона вільної торгівлі, митний союз, економічні та валютні союзи та відповідні їм наддержавні структури як передвісники міжнародного економічного зрощування (четвертого етапу), в тому числі на основі формування міжнародної власності.
Таким чином, інтеграція є продукт ринкової економіки, наприклад, інтеграція на рівні окремих фірм можлива тільки за наявності світових ринків тих чи інших товарів і послуг, задля міждержавної регіональної інтеграції необхідний високий ступінь інтернаціоналізації виробництва та обміну, що дозволяє формувати спільні ринки в рамках світового господарства.
2. ВПЛИВ ІНТЕГРАЦІЙНИХ ПРОЦЕСІВ НА СИСТЕМУ МІЖНАРОДНИХ ЕКОНОМІЧНИХ ВІДНОСИН
Ефекти інтеграційних процесів
Інтеграція призводить до виникнення в економіці двох видів ефектів – статичних і динамічних. До статичних ефектів інтеграції належать економічні наслідки, що виявляються відразу після створення, наприклад, митного союзу. Це скорочення адміністративних витрат на утримання митних і прикордонних органів, ефект створення торгівлі й ефект відхилення торгівлі.
Ефект створення торгівлі полягає в тому, що після утворення митного союзу і скасування імпортного мита може виникнути ситуація, коли зарубіжний товар з країн об'єднання стає дешевшим від місцевого, і споживач купує імпортний товар замість вітчизняного. Виникає імпортний товарний потік, а отже, ефективніше використовуються ресурси інтеграційного об'єднання.
Ефект відхилення торгівлі протилежний ефекту створення торгівлі. Країни, що не увійшли до митного союзу, можуть ефективніше використовувати фактори виробництва, і ціна на товар буде нижчою за ціну аналогічного товару країн інтеграційного об'єднання. До утворення союзу споживачі купували цей вигідніший для них товар. Але після скасування імпортного мита всередині союзу та встановлення єдиного зовнішньоторговельного тарифу вигіднішим стає придбання товару, виготовленого в межах об'єднання. Переорієнтація місцевих споживачів на ці товари призведе до зникнення імпортного потоку з третіх країн.
Численні дослідження інтеграції показують, що в більшості випадків ефект відхилення торгівлі виникає, проте він перекривається ефектом створення торгівлі.
Динамічні ефекти – це економічні наслідки, що виникають після того, як інтеграція набере силу, на пізніших стадіях розвитку. Це, наприклад, конкурентна боротьба виробників країн

об'єднання, що призводить до обмеження зростання цін, поліпшення якості товарів, створення і впровадження нових технологій. До безперечних вигод інтеграції належать приплив іноземних інвестицій, доступ до технологій і ресурсів об'єднання, формування місткого ринку, спільне вирішення складних соціальних проблем, захист від конкуренції, прискорення науково- технічного прогресу та економічного зростання.
Разом з тим виникають також і негативні наслідки економічної інтеграції. Вони виявляються у:
1) перерозподілі ресурсів усередині угруповання на користь більш сильних партнерів;
2) можливості
олігопольної
змови
ТНК
країн-учасниць,
що призводить до зростання цін;
3) дії ефекту втрат від збільшення масштабів виробництва при високому рівні його концентрації130.
Існує
ще
два
ефекта
інтеграції
–
ефекти
«відкритості»
та
«закритості».
Ефект «відкритості»- вільна торгівля в просторових рамках інтеграції призводить до того, що виробництво з більш високими реальними витратами переміщується в райони з відносно низькими реальними витратами.
Ефект «закритості»- відносне відділення простору інтеграції від решти світу призводить до того, що місцезнаходження виробництва з більш низькими реальними витратами зовні інтеграційного простору переміщається в місце з відносно високими реальними витратами.
Оцінка наслідків інтеграції залежить від того, який з цих двох ефектів більше. На питання, за яких умов позитивні ефекти мають перевагу над негативними, може бути отримана теоретична відповідь, але обмежимося вказівкою на те, що, наприклад, в ЄС переважав ефект відкритості, що сприяло його поетапному розширенню й зниженню зовнішніх митних зборів.
130Міжнародна економіка: навч. посіб. / Білоцерківець В. В. [та ін.]; за ред. А. О. Задої та В. М. Тарасевича; Дніпропетр. ун-т економіки та права. - Д. : Вид-во ДУЕП, 2010. – С. 363‒364.

Суперечливі наслідки інтеграційного процесу
Суперечливість інтеграції значною мірою базується на відмінностях інтересів сторін, на нерівнозначній здатності окремих ланок відтворювальних структур до участі в інтеграційному процесі. Досить легко інтеграційні процеси протікають у сферах ринкового (товарного) обігу, важче - у виробничій сфері.
Основні класифікаційні характеристики інтеграційних процесів представлено в табл. 12.4.
В цілому можна відзначити найбільші значущі переваги участі будь-яких країн, в тому числі й України, в інтеграційних об'єднаннях:
· більш широкий доступ господарюючих суб'єктів до ресурсів: фінансових, трудових, матеріальних, новітніх технологій, а також можливість виробляти продукцію у розрахунку на більш ємний (регіональний) ринок;
· використання можливостей розвитку, що складаються в більш широкому інтеграційному ринковому середовищі;
· створення нового конкурентного середовища з високими бар'єрами входу на нього фірм інших країн, що не включені до угруповання;
· отримання вищої ефективності управлінських рішень стосовно вирішення будь-яких проблем економічного розвитку за рахунок участі у розробці й реалізації цих рішень більшої кількості учасників.
Основні проблемирегіональної інтеграції полягають в наступному:
1. Нерівномірність розподілу виграшу в добробуті Союзу як правило очевидна (в межах структурних фондів: регіонального, соціального й аграрного фондів, а також промислова політика).
2. Інтеграція як «шок  пропозиції» обумовлює деякі істотні витрати пристосування, а саме втрати людського (у вигляді безробіття або декваліфікації), фінансового і реального капіталу при зупинці виробництва, а також обмеження повноважень національної бюрократії, що викликає відповідну захисну реакцію.

Таблиця 12.4 Класифікація основних характеристик інтеграційних процесів
	Ознаки
	Характеристика

	Організаційні форми
	· зона вільної торгівлі;
· митний союз;
· загальний ринок;
· економічний союз;
· повна інтеграція (економічний і валютний союз)

	Ознаки
	· взаємопроникнення й переплетення національних виробничих процесів;
· структурні зміни в економіці країн-учасниць;
· необхідність регулювання інтеграційних процесів

	Рівні
	· макроекономічний (інтеграція на державному рівні);
· мікроекономічний (міжфірмові об'єднання ТНК)

	Переваги
	· збільшення розмірів ринку (ефект масштабу виробництва);
· зростання конкуренції між країнами;
· забезпечення кращих умов торгівлі;
· розширення торгівлі паралельно з поліпшенням інфраструктури;
· розповсюдження новітніх технологій, зростання ефективності за рахунок поділу праці і спеціалізації

	Недоліки
	· в більш відсталих країнах відбувається відтік ресурсів (чинників виробництва), йде перерозподіл на користь більш сильних партнерів;
· олігопольна змова між ТНК країн-учасниць, яка сприяє підвищенню цін на товари;
· ефект втрат від збільшення масштабів виробництва, можливе зниження рівня економічної безпеки країни

	Напрями
	· вертикальна інтеграція підприємств (об'єднання за технологчним ланцюжком: від постачальників до закупників);
· горизонтальна інтеграція підприємств (об'єднання підприємств однієї галузі);
· кругова інтеграція підприємств (об'єднання підприємств різних галузей заради зниження несистемних ризиків втрати прибутковості);
· інтеграція підприємств, що виготовляють доповнюючі один одного товари


	3.  Об'єднання
в
	інтеграційне
	угруповання
	спричиняє

	порушення
існуючих,
	економічних,
	а
інколи,
й
	політичних


відносин членів об'єднання з третіми країнами, погіршення добробуту для «решти світу», оскільки торгівля між інтеграційним простором і «зовнішнім світом» відносно скорочується. Проте можна чекати, що під впливом регіонального ефекту зростання усередині Союзу валовий продукт, а також імпорт в інтеграційному просторі зростуть настільки, що навіть при зменшенні частки зовнішньої торгівлі з «рештою світу» її об'єм в абсолютному виразі залишиться на колишньому рівні або збільшиться.
4. Основною проблемою будь-якого інтеграційного процесу залишається часткова або повна відмова від самостійної національної економічної політики (конвергенція), і перш за все тоді, коли нові стандарти, норми і правила не відповідають уявленням про національні цінності. Як приклади таких цінностей можна навести норми захисту навколишнього середовища, темпи інфляції або нормативи виробничої безпеки. Рішення проблеми конвергенції стає однією з основних задач знов створених інститутів інтеграції.
a. ХАРАКТЕРИСТИКА ОСНОВНИХ ІНТЕГРАЦІЙНИХ УГРУПОВАНЬ
Європейський союз
Найбільш повний розвиток регіональна економічна інтеграція отримала в Західній Європі після проголошення в Римі
25 березня 1957 р. створення ЄЕС (Європейського економічного співтовариства). З цього часу та до початку 90-х років минулого століття ЄЕС пройшло у своєму розвитку всі чотири стадії: митний союз, економічний союз, валютний союз, повна економічна інтеграція.
З 1992р., коли в Маастрихті був підписаний договір про Європейський Союз (ЄС), почався новий сучасний етап розвитку європейської інтеграції. В цьому документі було закріплено важливі принципи організації об’єднаної Європи: спільне громадянство; проведення єдиної політики в сфері освіти,

культури, охорони здоров’я та природи, громадянських прав; оптимальне узгодження функцій національних господарських систем; єдина грошово-кредитна політика; єдина валюта;
Проведена раціоналізація економіки уже має свої наслідки. Найбільш рельєфно виступають такі процеси інтеграції. По- перше, спостерігається тенденція зростання експорту-імпорту продукції схожих галузей європейських країн, що урівнює їх умови розвитку. По-друге, відбувається інтенсивний розвиток інвестиційної діяльності. По-третє, ТНК європейських країн пристосовують міжнародні операції до нових умов розміщення прямих іноземних інвестицій.
Сьогодні частка єврозони у загальному обсязі світового експорту досягає 19,5% (для порівняння: частка США – 15%, Японії – 8,5%)131.
У 2012 р. сумарний ВВП країн ЄС склав 16190 млрд дол., ВВП на душу населення – 34,5 тис. дол., обсяги експорту та імпорту спільноти – 2170 та 2397 млрд дол., відповідно132.
Євросоюз висуває такі стратегічні завдання:
· посилення економічного зростання;
· реформування
податкової
системи
(зниження
ставок оподаткування);
· підтримка соціальних гарантій;
· реформування пенсійних систем;
· реформування державної власності;
· реформування ринку праці;
· реформування
ринків,
які
мають
низьку
еластичність (наприклад, капіталів).
Не дивлячих на тимчасові проблеми, успіхи економічної інтеграції в Європі викликають інтерес та стимулюють інтеграційні процеси вусьому світі.

131Міжнародна економічна діяльність країн Євросоюзу і України в контексті економічної лібералізації [Текст]: монографія/ Гончаренко Н.І. – Харків, 2011. –С. 67.
132Eurostat [Електронний ресурс].– Режим доступу: http://europa.eu/publications/statistics/index_en.htm.

Північноамериканська зона вільної торгівлі. Північноамериканська     зона     вільної     торгівлі  (НАФТА),
включає США, Канаду і Мексику. Населення країн зони – більше
370 млн. осіб, ВВП – більше 10 трл дол. На це угруповання припадає 20% світової торгівлі133.
НАФТА має чітку організаційну структуру. Центральним інститутом НАФТА є Комісія з вільної торгівлі, до якої входять представники на рівні міністрів торгівлі від трьох країн-учасниць. Комісія спостерігає за здійсненням і подальшою розробкою Угоди, допомагає вирішувати суперечки, що виникають  при інтерпретації Угоди. Вона також спостерігає за роботою більш ніж 30 комітетів і робочих груп НАФТА.
Основні положення угоди про створення НАФТА:
· відміна мита на товари країн-учасниць у взаємній торгівлі;
· захист північноамериканського ринку від експансії азійських і європейських компаній;
· зняття заборони на капітальні вкладення і конкуренцію американських і канадських компаній в банківській і страховій сфері в Мексиці;
· створення тристоронніх груп для вирішення проблем, пов’язаних з охороною оточуючого середовища (довкілля).
На сьогоднішній день мета НАФТА включає такі напрями:
· зняття бар'єрів та стимулювання руху товарів і послуг між країнами-учасницями угоди;
· створення
й
підтримка
умов
для
справедливої конкуренціївмежах зони;
· залучення інвестицій у країни-учасниці;
· забезпечення
належного
й
ефективного
захисту
та охорони прав інтелектуальної власності;

133TheWorldFactbook[Електроннийресурс].– Режим доступу: https://www.cia.gov/library/publications/the-world-factbook/index.html.

· створення дієвих механізмів впровадження й використання спільного вирішення суперечок та управління;
· встановлення основ для майбутньої трьохсторонньої, регіональної та міжнародної кооперації з метою розширення й поліпшення угоди.
Основні напрями діяльності НАФТА у найближчий час:
· активно сприяти торгівлі та інвестиціям шляхом усунення як традиційних, так і нетрадиційних торгівельних бар’єрів;
· полегшувати доступ іноземних інвесторів на внутрішній ринок шляхом розширення прав інвесторів при одночасному обмеженні державного регулювання;
· узгоджувати стимулювання зростання рівня зайнятості й реформування в сфері соціальної політики з метою всебічної підтримки експорту;
· здійснювати більш ефективне розв’язання торговельних спорів за допомогою спеціально створених механізмів.
Про масштаби економічного взаємозв'язку США, Канади і Мексики на основі взаємної торгівлі і руху капіталу можна судити за наступними даними. В США реалізується близько 75-80% канадського експорту (20% ВВП Канади). Частка США у прямих іноземних інвестиціях в Канаді – понад 75% і Канади в США –  9%. До США прямує близько 70% мексиканського експорту, а звідти надходить 65% мексиканського імпорту. Частка США в загальному притоці прямих іноземних інвестицій до Мексики перевищує 60%. ВВП США в 14,5 разів перевершує ВВП Канади і в 19 разів – Мексики.
За чисельністю населення, обсягом сукупного ВВП і низкою базових економічних показників північноамериканське інтеграційне угруповання схоже на ЄС (табл. 12.5). НАФТА володіє потужним (завдяки США) економічним потенціалом: щорічний обсяг виробництва товарів і послуг США, Канади і Мексики дорівнює 5 трлн дол., а їхня частка у світовій торгівлі становить майже 20%.

Таблиця 5 Характеристика країн НАФТА, 2011134
	Країни
	Насел., млн осіб
	Розмір реал. ВВП,
млрд дол.
	Розмір ВВП на душу насел., тис.дол.
	Інфляція,
%
	Торгів. баланс, млрд дол.

	Канада
	34.0
	1759.0
	51.7
	2.8
	-9.0

	Мексика
	113.7
	1185.0
	10.4
	3.5
	-5.6

	США
	313.2
	15060.0
	48.1
	3.0
	-803.0


Від інтеграційних зрушень виграють усі члени угруповання:
· споживачі
–
від
розширення
торгівлі
та
зниження тарифів;
· американські
промисловці
–
від
притоку
дешевої мексиканської робочої сили;
· американські
економічні
сектори
з
виробництва електроніки, комп’ютерної техніки, автозапчастин, будматеріалів
· від зростання доходів;
· значно зростає зовнішня торгівля Канади: за 10 років канадський експорт подвоївся, причому 80-84% припадає на США;
· прогнозується, що Мексика підвищить темпи зростання з 1,6 до 2,6%, скоротить період реформування економіки й перехід до групи економічно розвинених країн з 50 до 10-15 років135.
МЕРКОСУР
МЕРКОСУР (MercadoComu’ndelConoSur-MERCOSUR) - субрегіональний торгово-економічний союз, в який входять: постійні члени – Аргентина, Бразилія, Парагвай, Уругвай; Венесуела (протокол про вступ ще не ратифіковано); асоційовані члени – Болівія, Еквадор, Колумбія, Перу, Чилі. Назва

134 За даними: The World Factbook [Електронний ресурс].– Режим доступу: https://www.cia.gov/library/publications/the-world-factbook/index.html
135 Там само.

перекладається з іспанської як «Ринок Південного конуса» -
загальноприйнятої назви частини території Південної Америки.
Політикою МЕРКОСУР на початковому етапі була розробка простої інституційної системи організації, яка повинна була поступово збільшуватися із поглибленням інтеграції. На противагу великим організаційним структурам інших інтеграційних угруповань, таких як Андський пакт, ідеєю МЕРКОСУР було поступове збільшення кількості інституцій.
Основний орган МЕРКОСУР - Рада спільного ринку, яка проводить зустрічі на найвищому рівні, виконавчий орган – Група спільного ринку,адміністративний орган - Секретаріат. Крім цього, до структури входять 2 консультативних колегіальних органи: Парламентська комісія (представники національних парламентів) та Економічний і соціальний консультативний форум. Основний принцип діяльності вищих органів МЕРКОСУРУ – консенсус.
МЕРКОСУР охоплює територію в 12 млнкм2 з населенням 270 млн осіб і сумарним обсягом ВВП близько 1 трлн дол. Це майже 60% території Латинської Америки, 46% її населення, близько 50% ВВП, 60% сукупного товарообігу, 40% прямих іноземних інвестицій та 33% обсягу зовнішньої торгівлі регіону. На сьогодні це четверта за потужністю економіка у світі (після ЄС, НАФТА та Японії), порівняна з економікою АСЕАН за обсягом ВВП, та третє за показником ВВП на душу населення велике інтеграційне об’єднання світу після ЄС та НАФТА136.
Зростає роль МЕРКОСУР як економічного та геополітичного гравця. Зацікавленість у співробітництві з МЕРКОСУР виявили не тільки держави Андської Групи, але й 15 англомовних країн карибського басейну (CARICOM). Центральноамериканська інтеграційна система SICA у 1998 році уклала з МЕРКОСУР угоду про злиття зон вільної торгівлі двох об’єднань. Мексика та Чилі

активно намагаються зайняти місце зв’язуючої ланки між НАФТА та МЕРКОСУР. Ще у 2008 р. Аргентина та Бразилія прийняли рішення про відмову від використання американського долара у міждержавних платежах, перейшовши на взаємний обіг бразильських реалів та аргентинських песо. Такий крок сприятиме зростанню фінансової незалежності об’єднання та запобіганню негативних наслідків можливого обвалу американського долара.
До 20% експортних операцій припадає на гірничу сировину та напівфабрикати. Венесуела є найбільшим експортером нафти в Латинській Америці та членом ОПЕК. Певну кількість нафти експортують також Аргентина і Бразилія.Бразилія виступає найбільшим світовим постачальником кави.Новою складовою експорту країн МЕРКОСУР все більше виступає продукція машинобудування. Загальний річний обсяг експорту - 215,04 млрддол.Від 30 до 50% імпортних операцій проходить всередині МЕРКОСУР. Іншими імпортними партнерами є США (15%), країни ЄС (30%, особливо Німеччина), Китай (10%), Японія (5%). Загальний річний обсяг імпорту - 158,96 млрд дол. США. Таким чином, позитивне сальдо зовнішньої торгівлі товарами складає близько 50 млрд дол.137.
Це угруповання належить до інтеграційних моделей нового типу, що не замикається всередині себе у спробі протистояти викликам глобалізації. Поглиблення інтеграції у поєднанні з проведенням політики «відкритого регіоналізму» є найбільш ефективним способом включення держав блоку до світової економіки з урахуванням національних і субрегіональних інтересів.

Організації Азійсько-Тихоокеанського економічного співробітництва
В Азійсько-Тихоокеанському регіоні набирає сили і втілюється в життя ідея формування Організації Азійсько-Тихоокеанського економічного
співробітництва
(АТЕС)

-Asia- PacificEconomicCooperationForum-міжнародна
економічна організація, створена для розвитку  інтеграційних зв'язків  між країнами басейну Тихого океану, яка об'єднує економіки 21 країни різного рівня  розвитку (Австралія, Бруней,  В'єтнам,  Гонконг (спеціальний адміністративний район КНР), Канада, Китайська народна республіка (КНР), Індонезія, Малайзія, Мексика, Нова Зеландія, Папуа-Нова Гвінея, Перу, Росія, Сінгапур, США, Таїланд, Тайвань, Чилі, Філіппіни, Південна Корея, Японія)138.
АТЕС заснована в м. Канберра (Австралія) з ініціативи прем'єр- міністра Австралії Б. Хоука у 1989 р. Спочатку до неї увійшли 12 країн – 6 розвинених держав басейну Тихого океану (Австралія, Канада, Нова Зеландія, США, Південна Корея, Японія) і 6 держав, що розвиваються, Асоціації держав Південно-Східної Азії (Бруней, Індонезія, Малайзія, Сінгапур, Таїланд і Філіппіни). Станом на 1997 р. в АТЕС входили вже майже всі основні країни тихоокеанського регіону: новими членами стали Гонконг  (1993), КНР (1993), Мексика (1994), Папуа-Нова Гвінея (1994), Тайвань (1993), Чилі (1995). У 1998 р., одночасно з прийомом до АТЕС трьох нових членів – Росії, В'єтнаму і Перу, введено 10-річний мораторій на подальше розширення складу членів Форуму. Заяви на вступ до АТЕС подали Індія та Монголія.
Цілі діяльності Форуму були офіційно визначені у 1991 р. в Сеульській декларації:
· підтримка економічного зростання країн регіону;
· зміцнення взаємної торгівлі;
138 Asia-Pacific Economic Cooperation [Електроннийресурс].– Режимдоступу: http://www.apec.org/.

· ліквідація обмежень на пересування між країнами товарів, послуг і капіталів відповідно до норм ГАТТ/СОТ.
Серед основних напрямів діяльності АТЕС можна виділити:
· обмін інформацією та проведення консультацій про політику і розвиток економіки  з метою  досягнення  стійкого зростання і скорочення розриву в економічному розвитку;
· розробка стратегій, що передбачають скорочення перешкод на шляху руху товарів, послуг та інвестицій;
· співпраця у сфері енергетики,  рибальства,  транспорту, телекомунікацій, туризму, охорони навколишнього середовища;
· сприяння розвитку регіональної торгівлі, інвестицій, руху фінансових ресурсів, трансферу технологій, промислового співробітництва, розвитку інфраструктури, забезпеченню трудовими ресурсами.
Найбільш важливим напрямком співпраці є заходи, спрямовані на стимулювання взаємної  торгівлі і зарубіжних інвестицій. Країнам АТЕС вже за перше десятиліття вдалося досягти значного зниження митного оподаткування, хоча і продовжує зберігатися їх диференціація. Паралельно знижуються й інші, нетарифні протекціоністські бар'єри (кількісні обмеження на експорт та імпорт, труднощі в імпортному  й експортному  ліцензуванні,  експортні субсидії та ін.). В результаті, наприклад, щорічні темпи приросту експорту країн АТЕС становили в 2000-2011 рр. 4,7%, в тойчасяквіншихкраїнахсвіту – тільки 3,0%139.
За планами АТЕС, до 2020  року  передбачається  створити найбільшу у світі зону вільної торгівлі. До цієї інтеграційної групи попередньо входить 18 країн. Це, передусім, країни АСЕАН, а також Південна Корея, Тайвань та низка країн Північної і Південної Америки. Визначальним моментом інтеграції є прямі міжнародні економічні (виробничі, науково-технічні, технологічні) зв’язки на рівні суб’єктів економічної діяльності.
139APEC Bulletin [Електронний ресурс].– Режим доступу: http://www.apec.org/Publications/Issue-32-January-2013.aspx

Асоціація держав Південно-Східної Азії
Асоціація держав Південно-Східної Азії (АСЕАН)
-AssociationofSouthEastAsianNations- створена 8 серпня 1967 р. в м. Бангкок. До неї увійшли Індонезія, Малайзія, Сінгапур, Таїланд, Філіппіни, потім Бруней-Даруссалам (1984), В'єтнам (1995), Лаос і М'янма (1997), Камбоджа (1999). Статус спеціального спостерігача має Папуа-Нова Гвінея140.
В
якості
статутних
цілей
бангкокською
декларацією
про заснування АСЕАН було визначено:
· сприяння розвитку соціально-економічного і культурного співробітництва країн-членів організації;
· сприяння
зміцненню
миру
і
стабільності
в
Південно- Східній Азії;
· розширення
активної
співпраці
і
взаємодопомоги
в області економіки, культури, науки, техніки та підготовки кадрів;
· розвиток
більш
ефективної
співпраці
в
сфері промисловості і сільського господарства;
· розширення взаємної торгівлі та підвищення життєвого рівня громадян країн-учасниць.
Вищим органом АСЕАН є зустрічі глав держав та урядів, керівним і координуючим органом Асоціації є щорічні наради міністрів закордонних справ, поточне керівництво АСЕАН здійснюється Постійним комітетом під головуванням міністра закордонних справ країни-упорядниці чергової наради міністрів закордонних справ. У м.Джакарті функціонує постійний Секретаріат на чолі з Генеральним секретарем. В АСЕАН діють 11 спеціалізованих комітетів.
Економічне співробітництво в рамках АСЕАН концентрується, головним чином, у сфері торгівлі та націлено на створення асеанівської зони вільної торгівлі. Рішення про зону вільної
140Association of South East Asian Nations [Електроннийресурс].– Режимдоступу: http://www.aseansec.org/

торгівлі (АФТА) було прийнято на 4-му саміті Асоціації в 1992 р. у Сінгапурі. Воно розглядалося як важливий крок у справі поглиблення регіонального співробітництва, початковий етап на шляху економічної інтеграції подібно до ЄС (основними ініціаторами АФТА виступали Сінгапур і Малайзія, котрі мали найбільш розвині торгівельні зв'язки в регіоні). Угода набула чинності з січня 1993 р. і, до певної міри завдяки цьому, міжасеанівська торгівля протягом наступних п'яти років зросла з 80 млрд до 155 млрд дол. у 1996 році.
Сьогодні населення країн АСЕАН складає більше 500 млн осіб, територія - 4,5 млн км2, сукупний ВВП перевищує 700 млрд дол., обсяг зовнішньої торгівлі – більш ніж 750 млрд дол141.
Країни АСЕАН займають значне місце у світовому виробництві й експорті пальмової та кокосової олії, натурального каучуку та латексу, олова, хромової руди. Зростає їх роль у видобутку й експорті міді, бокситів, нікелю, нафти і газу, рису, цукру, тропічних фруктів, виробництві електронних компонентів і товарів народного споживання.
Співдружність незалежних держав
Економіка Союзу Радянських Соціалістичних Республік (СРСР) не тільки належала до економіки інтеграційного типу, але в ній було досягнуто найвищого ступеня інтегрованості господарства(у СРСР на міжреспубліканський обіг у 1990 р. приходилось близько 20% ВВП, а в країнах Європейського Союзу - лише 14%142).Економічна взаємозалежність союзних республік була така ж велика, як і взаємозалежність регіонів всередині будь-якої сучасної індустріально розвинутої країни, що було обумовлено тим, що розміщення виробничих потужностей і структура міжреспубліканського поділу праці формувалися на плановій основі єдиного економічного простору.
141 Association of South East Asian Nations [Електроннийресурс]. – Режимдоступу : http://www.aseansec.org/
142 Исполнительный комитет [Електронний ресурс].– Режим доступу: www.cis.minsk.by

Матеріальнуоснову Радянського Союзу утворювали загальна виробнича інфраструктура, господарськізв'язки, кооперація великих і середніх підприємств. При цьому на території СРСР десятиліттями
створювалися
єдині
енергетичні, газові,транспортні,комунікаційні, паливні системи.
Співдружність Незалежних Держав (СНД) було створено в якості регіонального співтовариства держав у відповідності з підписаною Мінською угодою про створення СНД, Алма- Атинською декларацією та протоколом до Мінської угоди.
Цілями створення СНД були:
· обов'язкове виконання взятих на себе у рамках СНД міжнародних обов'язків;
· невтручання у внутрішні справи;
· дотримання територіальної цілісності та недоторканість границь СНД;
· обов'язкове дотримання міжнародних норм у галузі прав людини та основних принципів щодо прав національних меншин;
· об'єктивне представлення суспільно-політичного життя у засобах масової інформації держав-членів, недопущення розповсюдження повідомлень, які можуть спричинити міжнаціональні конфлікти;
· заборона діяльності політичних партій та угруповань, що основані на ідеях фашизму, расизму, міжнародних конфліктах тощо.
Члени угруповання: Азербайджан, Вірменія, Республіка Бєларусь, Грузія, Казахстан, Киргизія, Молдова, Російська Федерація, Республіка Таджикистан, Туркменистан, Україна, Узбекистан.
Одна з головних цілей, поставлених державами- учасницями СНД в економічній сфері, - створення зони вільної торгівлі (ЗВТ). Юридичне оформлення ЗВТ здатне стимулювати господарські зв'язки і взаємну торгівлю, створити передумови для утворення митного союзу.
Головними торговими партнерами СНД від загального обсягу експортно-імпортних операцій між державами у взаємній торгівлі

є Росія (42,9%), Україна (23,1%), Білорусь (16,3%) та Казахстан (11,5%). У 2011 р. частка взаємної торгівлі в загальному обсязі експортно-імпортних операцій країн СНД становила 22,3%, частка взаємного експорту – 18,8 %, взаємного імпорту – 27,6%143.
Керівники держав-учасниць СНД проголосили взаємне економічне співробітництво своїм пріоритетом, відмітивши повноцінну торговельно-економічну взаємодію необхідною умовою стійкого розвитку. Так, на 36-му засіданні Ради глав держав - учасниць СНД, що відбувся 19 вересня 2003 р. у Ялті, було підкреслено, що створення в рамках СНД зони вільної торгівлі -це пріоритет Співдружності і найважливіша спільне завдання. Про це згадується в Стратегії економічного розвитку СНД на період до 2020 р., а також Концепції подальшого розвитку СНД, схваленими Радою голів держав СНД144.
Основними пріоритетними напрямами взаємодії держав- учасниць СНД визначено:
· завершення формування й функціонування зони вільної торгівлі в межах СНД згідно з нормами та правилами Світової організації торгівлі;
· створення передумов для формування спільного економічного простору;
· розвиток спільних ринків окремих видів продукції;
· поглиблення співробітництва в галузі енергетики з метою підвищення надійності енергопостачання та оптимізації використання паливно-енергетичних ресурсів;
· взаємодія в галузі транспорту, у тому числі формування мережі міжнародних транспортних коридорів;
· формування на основі національних інноваційних систем міждержавного інноваційного простору, який сприятиме просуванню науково-технічних розробок та винаходів;
143 Державна служба статистики України [Електронний ресурс].– Режим доступу: http://ukrstat.gov.ua/
144Исполнительный комитет [Електронний ресурс].– Режим доступу: www.cis.minsk.by

· розвиток виробничих коопераційних зв’язків між підприємствами і технологічно взаємопов’язаними виробництвами тощо.
Суттєвими перешкодами на шляху економічного співробітництва та інтеграції країн СНД є відмінності в рівні економічного розвитку між членами організації, недостатня конкурентоспроможність продукції обробної промисловості, а також однотипність експорту, що перешкоджає більш глибокому взаємному поділу праці.
З метою активізації економічного співробітництва та активізації існуючих взаємозв’язків декілька країн СНД стали створювати економічні співтовариства у вузькому складі. Так, з 1995 року п'ять держав-учасниць СНД (Білорусь, Казахстан, Киргизія, Російська Федерація і Таджикистан) почали формувати митний союз, для чого уклали велику кількість угод, серед яких Договір про Митний союз і Єдиний економічний простір, в якому без конкретизації термінів визначено етапи інтеграції145.
На першому етапі - забезпечити реалізацію в повному обсязі режиму вільної торгівлі, зокрема незастосування тарифних і кількісних обмежень у взаємній торгівлі, запровадження єдиної системи стягування непрямих податків, усунення адміністративних, фіскальних та інших перешкод, що перешкоджають вільному пересуванню товарів.На другому етапі - створити митний союз, який передбачає єдину митну територію, спільний митний тариф, скасування митного контролю на внутрішніх межах, уніфікацію механізмів регулювання економіки і торгівлі.На третьому етапі - сформувати єдиний економічний простір, що передбачає проведення загальної економічної політики і формування спільного ринку послуг, праці і капіталу, уніфікацію національного законодавства, проведення узгодженої соціальної та науково-технічної політики.

145Исполнительный комитет [Електронний ресурс]. – Режим доступу : www.cis.minsk.by

У 2011 р.загальна частка ВВП країн Митного союзу (Росії, Білорусі та Казахстану) склала 2,6% від світового (1,67 трн дол.)146.
Інтеграційні об'єднання Латинської Америки
Латино-американська асоціація інтеграції (ЛАІ) – торговельно-економічна організація, створена у 1981 р. за
«Договором Монтевідео-80» замість Латиноамериканської  асоціації вільної торгівлі (ЛАВТ), що діяла з 1961 р. Учасниками ЛАІ є: Аргентина, Болівія, Бразилія, Венесуела, Колумбія, Мексика, Парагвай, Перу, Уругвай, Чилі, Еквадор. У рамках ЛАІ зберігається розподіл на три субрегіональні угруповання: договір басейну Ла-Плати; Андський пакт; Амазонський пакт. Деякі країни є одночасно і членами інших регіональних угруповань. Система керування ЛАІ представлена вищим органом – Радою міністрів (штаб-квартира в Монтевідео, Уругвай)147.
Внутрішньозональна торгівля і регіональна інтеграція ЛАІ здійснюються шляхом укладання регіональних і субрегіональних, а також функціональних (двосторонніх і багатосторонніх) угод, що передбачають конкретні заходи для торгівлі та з митних питань. Договірні відносини можуть поширюватися не тільки на питання торгівлі, але і на співробітництво в сфері промисловості і сільськогосподарського виробництва, транспорту, валютно- фінансових відносин та ін.
Інтеграційні об'єднання Африки
Економічне співтовариство держав Західної Африки (ЕКОВАС)
-TheEconomicCommunityofWestAfricanStates (ECOWAS)-засноване в 1975 р. Членами ЕКОВАС є: Бенін, Буркіна-Фасо, Гана, Гамбія, Гвінея, Гвінея-Бісау, Ліберія, Малі, Кабо-Верде, Мавританія, Нігер, Нігерія, Сенегал, Сьерра-Леоне, Того і Кот д'Івуар148. Цілями організації проголошені:
146Исполнительный комитет [Електронний ресурс]. – Режим доступу : www.cis.minsk.by 147ALADI [Електронний ресурс].– Режим доступу: http://www.aladi.org// 148ECOWAS[Електронний ресурс].– Режим доступу: http://www.ecowas.int/

· розвиток всебічного економічного співробітництва;
· мобілізація природних ресурсів;
· вирівнювання рівнів розвитку країн регіону;
· поетапне створення протягом 15 років африканського загального ринку;
· проведення спільної економічної політики, координація планів розвитку держав-членів.
Економічна інтеграція в рамках ЕКОВАС розвивається за наступними напрямками: лібералізація регіональної торгівлі; створення митного і валютного союзу; встановлення вільного режиму пересування громадян і майна; розвиток і реалізація спільних проектів в області енергетики, гірничодобувної промисловості і дорожнього будівництва.
У межах ЕКОВАС створено Фонд співробітництва, компенсації та розвитку (ФККД) зі штаб-квартирою в м. Ломо (Того). У функції ФККД входить, зокрема, відшкодування втрат від зниження мита у результаті створення зони вільної торгівлі; фінансування будівництва спільних об'єктів та ін.
Правові основи функціонування ЕКОВАС представляє вищий орган співтовариства – щорічна конференція глав держав і урядів. Постійний адміністративний орган – Виконавчий секретаріат. Штаб-квартира – м. Логос (Нігерія).
Митний та економічний союз Центральної Африки (ЮДЕАК)– Customs and Economic Union of Central Africa (UDEAC) – створений у результаті підписання угоди про створення організації в 1964 р. у м. Браззавіль (Конго), що набула чинності з
1 січня 1966 р. Країни-члени ЮДЕАК: Габон, Камерун, Конго, ЦАР, Чад, Екваторіальна Гвінея (1983)149.
Цілями ЮДЕАК проголошені:
· створення загального ринку шляхом поступового зняття обмежень у взаємній торгівлі;
149Economic Community of Central African States [Електроннийресурс].– Режимдоступу: www.africa-union.org/root/

· узгодження економічних програм;
· уніфікація податкових систем;
· будівництво спільних підприємств;
· фінансова взаємодопомога і створення пільгових митних умов для країн-членів, що не мають виходу до моря (Чад, ЦАР).
У рамках ЮДЕАК функціонують такі фінансові організації, як Фонд солідарності, Банк розвитку (БДЕАС), Банк держав Центральної Африки (БЕАС).
Правові основи діяльності здійснює вищий орган ЮДЕАК – Рада глав держав, що проводить щорічні сесії. Головою ЮДЕАК призначається президент однієї з країн-учасниць на рік. Штаб- квартира ЮДЕАК знаходиться в Бангі (ЦАР).

У ЮДЕАК зберігаються численні перешкоди на шляху міжкраїнного руху товарів, капіталів і робочої сили. До основних причин, що перешкоджають розширенню внутрішньорегіональної торгівлі, у першу чергу варто віднести: загальний низький рівень розвитку її учасників та однотипність їхньої спеціалізації в міжнародному поділі праці; відсутність розвинениї траснпортної мережі в регіоні.ОСНОВНІ ВИЗНАЧЕННЯ, ТЕРМІНИ, ПОНЯТТЯ
Економічна інтеграція, форми інтеграції, ефекти економічної інтеграції, інтеграція економічних систем, етапи інтеграційного процесу, суперечливості інтеграційного процесу, інтеграційні угруповання.
ПИТАННЯ ДЛЯ САМОКОНТРОЛЮ
1. У чому сутність міжнародної економічної інтеграції?
2. Назвіть найважливіші форми регіональної економічної інтеграції.
3. Опишіть основні етапи інтеграції економічних систем.
4. Як впливає участь країни в регіональних інтеграційних угодах на її економіку?

5. Вкажіть особливості сучасного етапу європейської інтеграції.
6. Перечисліть найпотужніші інтеграційні угруповання сучасності.
7. Вкажіть передумови, особливості і значення північноамериканської інтеграції.
8. Охарактеризуйте специфіку різнорівневої інтеграції країн СНД.
9. Як Ви оцінюєте перспективи Євразійського економічного співтовариства?
10. У чому особливість інтеграційних процесів Азіатсько- Тихооккого регіону?
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