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6.1. Поняття ризику. Групи ризиків у ЗЕД
У процесі укладання зовнішньоторгових угод експортери, імпортери, обслуговуючий банк пильно вивчають контрагента, оцінюють ризики, що можуть виникати у ході співробітництва.

У міжнародній торгівлі ризик – це небезпека втрат через вину іншої сторони або у зв’язку з політичною, економічною чи іншою ситуацією в країні партнера.

Групи ризиків у ЗЕД:

1. Ризик країни – перебуває за межами банківської системи або конкретного ділового партнера.

політичний (політична нестійкість, війни, революції, націоналізація, ембарго тощо) – мінімізувати можуть застосування акредитивів, підтверджених банком стабільної країни, форфейтинг, експортне страхування, гарантії.

економічний (наявність в країні валютних резервів, ступінь конвертованості валюти, інфляція, платіжний баланс) – зміни у зовнішньоекономічному законодавстві, політика протекціонізму, дія мораторію (несприятливі економічні умови для імпортера), а для експортера – обмеження/ заборона експорту. Банки повинні спостерігати за рейтингом країн, їх лімітуванням, відкривати філії (представництва) у країнах партнерів для вивчення ситуації на місцях.

ризик непереказу грошових коштів – пов’язаний з відмовою або нездатністю країни імпортера здійснити платіж/ країни експортера повернути авансові платежі. Необхідно вивчати рейтинг країни, врахувати існуючі валютні обмеження і правила валютного регулювання в країні контрагента.

2. Банківський – виникає через недостатність банківської фінансової надійності, неналежну організацію управління ним. Потрібен аналіз банківських балансів (щоб оцінити ліквідність і платоспроможність банку).

3. Валютний – загроза втрат у результаті зміни курсів валют під час виконання контракту.

4. Ризик контрагента:

- ризик неплатежу – виникає для експортера, якщо імпортер неспроможний або не бажає здійснити платіж за контрактом.

Якщо імпортер зробив авансовий платіж, то він ризикує, бо у разі невиконання контракту експортер може не повернути аванс.

Страхування ризику неплатежу:

перевіряти інформацію про ділового партнера (репутацію, кредитоспроможність, рівень менеджменту, стан промисловості, конкурентоспроможність товару);

наполягати на платіжній гарантії, авансові гарантії (перевіряючи надійність і міжнародний авторитет гаранта);

включати до контракту умови застосування до платника штрафів у разі затримки оплати;

ризик невиконання контракту – полягає у невиконанні сторонами умов контракту. Імпортер може відмінити або в однобічному порядку змінити замовлення. Експортер з технічних або фінансових причин може не виконати замовлення або виконати його з порушеннями термінів і умов поставки, кількості, якості, асортименту товару, упакування, умов транспортування тощо.

Страхування ризику невиконання контракту

Підприємствам слід:

включати до контракту умови фінансової відповідальності сторін за його невиконання;

застосовувати банківські гарантії виконання зобов’язань. Можливі ризики:

ризик доставки товару – втрата або ушкодження товару в дорозі;

ризик
поштовий
–
затримка
або
втрата
документів
за акредитивом при їх переказі поштою;

митний ризик – проблеми з митницею.

Страхування:

користуються послугами приватних страхових компаній;

відправляють
документи
кількома
комплектами
кур’єрської пошти.

6.2. Причини валютних ризиків і їх види
Причиною валютних ризиків є короткострокові і довгострокові коливання обмінних курсів валют, які визначаються величиною попиту і пропозиції.

Короткострокові – тенденції зміни курсів валют залежать від ринкових умов.

Довгострокові – від стану економіки.

Види валютних ризиків:

1. Операційний валютний ризик – пов’язаний з торговельними операціями, дивідендними платежами. Він загрожує руху грошових коштів і рівню прибутковості.

Він виникає при укладанні угод на здійснення платежів або отримання коштів в іноземній валюті, які плануються на майбутнє. Якщо зміни курсу сталися до виплати при отриманні коштів,

то компанія може:

витратити більше своєї валюти, ніж передбачалося;

одержати своєї національної валюти менше за надходження іноземної валюти.

У будь-якому випадку притік валюти буде меншим, а відтік більшим, ніж очікувалось.

2. Трансляційний ризик – пов’язаний з інвестиціями за кордон та іноземними запозиченнями. Він впливає на  величину показників статей балансу і звіту про прибутки і збитки при їх перерахунку в національну валюту. Він відбивається на бухгалтерській і фінансовій звітності.

Його відмінність від операційного полягає в тому, що він не пов’язаний з потоками грошових коштів або величиною виплат. Ризик збитків або зменшення прибутку виникає при складанні консолідованих звітів багатонаціональної корпорації і її іноземних дочірніх компаній. Коли в такій корпорації складаються консолідовані звіти, то відповідні показники іноземних філіалів переводяться з їх національної валюти у звітну валюту.

3. Економічний ризик – стосується майбутніх контрактів. Він має довгостроковий характер і пов’язаний з перспективами розвитку.

Якщо компанія регулярно купує або продає товари за кордон, то вона постійно зіткається з ризиком скорочення виручки або зростання витрат, пов’язаних з несприятливою зміною курсів.

У міжнародній торгівлі економічний ризик є неминучим.

Компанії повинні прагнути до його максимального скорочення.

Валютний ризик банків виникає у зв’язку з:

а) позиками або депозитами в іноземних валютах;

б) купівлею-продажем валюти на міжнародних FX-ринках;

в) торговельними операціями з клієнтами.

Для
контролю
за
ризиком
банки
використовують
техніку хеджування (страхування).

Методи хеджування валютних ризиків:

а) опціони; б) ф’ючерси; в) свопи.

6.3. Запобігання валютним ризикам
У міжнародній практиці застосовуються такі підходи до страхування валютних ризиків:

а) однобічні дії одного з контрагентів;

б) взаємна домовленість учасників угоди; в) операції страхових компаній або банків.

Способи (методи) зниження валютного ризику

(страхування):

1. Правильний вибір валюти ціни контракту і валюти платежу у разі їх не збігання.

Для
експортера
вигідно
встановлювати
ціну
контракту
в

«міцній»  валюті,
курс
якої
стабільний
або
має
тенденцію
до зростання.

Для імпортера вигідна «слабка» валюта, курс якої постійно девальвується.

2. Зміна
термінів
платежів
(англ.
«випередження»
і

«відставання») – маніпулювання термінами розрахунків:

Дострокова оплата товарів (послуг) при очікуваному підвищенні курсу валюти платежу або, навпаки, затримка платежу при прогнозованому падінні її курсу.

Можливість дострокової оплати, а також розмір пені за несвоєчасну оплату фіксується у контрактах.

3. Збалансованість грошових вимог і зобов’язань (або приведення у відповідність валютних доходів і витрат). Використовується підприємствами, які укладають велику кількість міжнародних угод.

Банки повинні обирати ту валюту, яка допоможе повністю або частково закрити відкриті валютні позиції, які вже має клієнт. Це можливо при одночасному підписанні контрактів на експорт та імпорт у тій самій валюті з приблизно рівними строками виконання.

Якщо підприємство займається одним видом діяльності, то доцільно укладати контракти з використанням різних валют, курси яких змінюються в протилежних напрямках.

4. Валютні застереження – спеціальні умови, що включаються до контракту і передбачають: перегляд суми платежу в тій самій пропорції, в якій передбачається зміна курсу валюти платежу відносно вимоги застереження. Валюта платежу ставиться в залежність від стійкішої валюти застереження.

а) пряме застереження (одновалютне) - якщо валюта ціни і валюта платежу збігаються, а розмір суми платежу залежить від зміни курсу валюти розрахунків відносно іншої стабільної валюти (валюти застереження);

б) непряме застереження – якщо ціна товару зафіксована в одній з найбільш поширених у міжнародних розрахунках валют, а платіж передбачений в іншій валюті (наприклад у національній). В контракті вказується курс перерахунку однієї валюти до іншої на день проплати.

в) багатовалютні застереження – коригують суму грошових зобов’язань залежно від зміни середньоарифметичного курсу кількох валют (кошика валют). При цьому обидва контрагенти несуть ризик. З технічної точки зору, застереження полягає в тому, що при підписанні контракту фіксується співвідношення валюти ціни до валютного кошика, а на дату платежу передбачається зміна суми платежу пропорційно до зміни цього співвідношення.

Таким чином, при багатовалютному застереженні використовується принцип порівняння курсу валюти ціни до валютного кошика на дату підписання контракту і на  дату платежу.

Кількість валют у валютному кошику більше або дорівнює двом. Багатовалютне застереження залежить не від кількості, а якості набору валют у кошик.

Види валютних кошиків:

а) симетричні кошики – кожна валюта має однакову питому вагу;

б) асиметричні кошики - кожна валюта має різну питому вагу; в) стандартний – валюти зафіксовані на відповідний період

застосування розрахункової одиниці як валюти застереження;

г) кошик, що регулюється – валюти змінюються залежно від ринкових чинників.

Переваги багатовалютного застереження порівняно з

одновалютним:

1. Валютний кошик як метод вимірювання середньозваженого курсу валюти платежу щодо набору інших валют знижує вірогідність різкої зміни суми платежу;

2. Вони в найбільшому ступені забезпечують  інтереси обох контрагентів з погляду валютного ризику (бо включають валюти, що мають різний ступінь стабільності).

г) комбіновані валютно-цінові застереження – для регулювання суми платежу залежно від зміни як товарних цін, так  і валютних курсів.

Якщо ціни і курси змінюються в одному напрямку, то сума зобов’язання перераховується на найбільший відсоток відхилення. Якщо напрямки їх динаміки не збігаються, то сума платежу змінюється на різницю між такими відхиленнями.

