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11.1. Економічні основи міжнародних розрахунків 
Міжнародні розрахунки – взаємні двосторонні платежі й розрахунки між організаціями і громадянами різних країн, обумовлені спеціальними міжнародними правовими актами, угодами, контрактами. Проводяться безпосередньо банківськими системами через міжнародні платіжні засоби.
Ці розрахунки базуються на принципах, закріплених Женевською міжнародною конвенцією і постановами  Міжнародної торговельної палати. Безпосередні розрахунки за міжнародними економічними контрактами і кредитними відносинами регулюються двосторонніми угодами (контрактами) країн-партнерів.
Сфера міжнародних розрахунків:
· розрахунки у зовнішній торгівлі за товари та послуги;
· розрахунки за некомерційні операції;
· розрахунки за кредитами та рухом капіталу між країнами.
Суб’єкти міжнародних розрахунків:
1. Імпортер – фізична або юридична особа (підприємство), що займається підприємницькою діяльністю на  території своєї країни і одержує з-за кордону готову продукцію (роботу або послуги), необхідну для здійснення діяльності;
2. Експортер – фізична або юридична особа (підприємство), що займається підприємницькою діяльністю на території своєї країни і здійснюють постачання за кордон готової продукції (робіт або послуг) згідно з договором, укладеним з іноземною фірмою імпортером;
3. Банк імпортера – в якому обслуговується імпортер або якому він доручає здійснити міжнародну розрахункову операцію. Залежно від фінансового інструменту (тобто від об’єкта), за допомогою якого здійснюється операція, банк імпортера може

називатися банком –емітентом, інкасуючим банком, виконуючим банком.
4. Банк експортера – в якому обслуговується експортер або якому він доручає здійснити міжнародну розрахункову операцію. Також банк може називається банк бенефіціара, авізуючий банк, банк-ремітент, виконуючий банк.
Основні об’єкти системи міжнародних розрахунків:
1. Товар (роботи або послуги), які експортер передає імпортеру згідно з умовами контракту;
2. Грошові кошти або цінні папери (тратти), якими імпортер розраховується з експортером за одержаний товар (роботи, послуги);
3. Фінансовий інструмент, за допомогою якого здійснюється розрахунок між експортером і імпортером (форми розрахунків).
Фінансовий інструмент – найбільш важливий в цій системі, бо від його різновиду залежать всі взаємозв’язки між суб’єктами системи, тривалість процесу розрахунку, рівень розвитку, що виникає в момент здійснення експортно-імпортних операцій.
Ефективність угоди залежить від вибору валюти ціни і валюти платежу. При виборі валюти, в якій фіксується ціна товару, велике значення мають вид товару, умови міждержавних угод,  міжнародні звичаї.
Валютою платежу може бути будь-яка валюта, узгоджена контрагентами. Вона може збігатися з валютою угоди або ні. За нестабільності валютних курсів ціна фіксується в найбільш стійкій валюті, а платежі, зазвичай, у валюті країни-імпортера.
Якщо валюта ціни і валюта платежу не збігаються, в контракті обумовлюється курс перерахунку першої в другу (за ринковим курсом валют) та умови перерахунку (уточнюється час котирування – напередодні або на день платежу), на певному валютному ринку (продавця, покупця або третьої країни). Якщо курс валюти знизився, то сума платежу (у національній валюті) пропорційно зменшується і навпаки.
Ризик зниження курсу валюти ціни несе кредитор (експортер), а ризик її підвищення – боржник (імпортер).
Особливості міжнародних розрахунків:
1. Регулюються (на відміну від внутрішніх) не лише національними, а і міжнародними законами, банківськими правилами та звичаями.

2. Здійснюються в різних валютах (валюта країни має бути конвертованою).
3. Наявність
певних
валютних
обмежень
(в
країнах
із частковою конвертованістю) – впливає на міжнародні розрахунки.
11.2. Способи платежу
Умови платежу – важливий елемент зовнішньоекономічних угод, який визначає, як буде реалізовуватися товар:
· на умовах готівкового платежу – незручний платіж;
· авансовий платіж;
· розрахунки з наданням кредиту;
· кредит із опціоном (правом вибору) платежу.
Готівкові  платежі  –
оплата експортних товарів після їх передачі (відвантаження) покупцю, або платіж за документами, які підтверджують відвантаження товарів згідно з умовами контракту.
Аванс (може бути у грошовій або товарній формі) – гарантія покупки, кошти не повертаються.
Розрахунки за товари у формі комерційного кредиту можуть поєднуватися з готівковими платежами, коли певний відсоток вартості сплачується під надання комерційних документів (авансом), а решта (80-85%) – через установлений у контракті проміжок часу.
Крім комерційного кредиту, на окремих етапах виконання контракту сторони можуть вимушено кредитувати одна одну:
· при платежах у формі авансу імпортер кредитує експортера;
· при розрахунках за відкритим рахунком – постачальник кредитує покупця.
Альтернативна форма умов розрахунків – кредит з опціоном негайного готівкового платежу. Якщо імпортер скористається правом відстрочки платежу за куплений товар, то він позбавляється знижки, що надається при готівковій оплаті.
Найскладнішою частиною платіжних умов контракту є вибір форми розрахунків. Погодження протилежних інтересів учасників ЗЕД й організація інших платіжних відносин реалізується шляхом застосування різних форм розрахунків.

11.3. Форми міжнародних розрахунків: суть, види, загальна характеристика
Форми
міжнародних
розрахунків
характеризують організацію руху грошових потоків:
· порядок проведення операцій;
· документальне оформлення;
· відповідальність сторін і банків, тощо.
Форми розрізняються за ступенем участі банків в проведенні розрахунків:
· мінімальна
участь
банків
при
банківському
переказі
(виконання платіжного доручення клієнта);
· більша – при інкасо (контроль за передачею, пересилкою товаросупроводжувальних документів та видачею їх платнику відповідно до інструкцій довірителя);
· максимальна участь банків при акредитиві (надання бенефіціару платіжного зобов’язання, що реалізується при виконанні останнім основних умов, що містяться в акредитиві).
Банківський переказ – просте доручення банку своєму банку- кореспонденту виплатити певну суму грошей на прохання і за рахунок переказодавця іноземному отримувачу (бенефіціару) з визначенням способу відшкодування банку-платнику виплаченої ним суми.
Здійснюється в безготівковій формі на підставі платіжних доручень, що адресуються одним банком іншому (іноді з використанням чеків або інших платіжних документів). Але комерційні або товаросупроводжувальні документи (рахунки- фактури, транспортні документи) спрямовуються від експортера імпортеру напряму (минаючи банки).
Банк виконує тільки платіжні доручення іноземних банків чи оплачує відповідно до умов кореспондентських угод виставлені на нього банківські чеки з грошовими зобов’язаннями іноземних імпортерів, а також виставляє платіжні доручення і банківські чеки на іноземні банки за грошовими зобов’язаннями вітчизняних імпортерів.
В розрахунках за експортовані товари (послуги) банк виконує платіжні доручення іноземних банків-кореспондентів з виплати коштів на користь переказоотримувачів (як клієнтів свого банку, так і клієнтів банків-кореспондентів) за умови зазначення в

платіжному дорученні одного з таких способів відшкодування виплачених сум:
· зарахування суми переказу на рахунок НОСТРО в банку переказодавця;
· зарахування суми переказу на рахунок НОСТРО в третьому банку;
· надання права дебетувати сумою переказу рахунок ЛОРО банку переказодавця в банку.
В розрахунках за імпортовані товари (послуги) банк виконує доручення клієнтів, які мають в банку поточний валютний рахунок:
1. На переказ валюти за кордон в оплату вартості імпортованих товарів, товарних документів чи документів про надання послуг;
2. Як авансові платежі, передбачені умовами контрактів;
3. В оплату простих та переказних векселів за придбані в кредит товари;
4. В погашення заборгованості, що утворилася в результаті перерахунків, та на інші цілі, що не суперечать закону в межах залишку коштів на валютному рахунку клієнта.


Рис. 11.1. Порядок розрахунків з використанням банківського переказу
1 – укладання контракту;
2 – заповнення імпортером заяви на переказ та подання її в банк;
3 –
проведення
розрахунку
банком
імпортера
на
підставі платіжного доручення;

4 – зарахування банком експортера коштів на рахунок експортера.
Банки не несуть жодної відповідальності за платіж (поставка товару, передача розрахунків, сам платіж) до моменту представлення платіжного доручення.
Банки несуть мінімальну відповідальність і стягують мінімальну комісію. Комісія, як правило, стягується банком експортера з преказодавця відповідно до тарифів винагороди  банку з роботи з клієнтами.
Інкасо – доручення експортера своєму банку отримати від імпортера безпосередньо або через інший банк визначену суму чи підтвердження того, що ця сума буде виплачена у встановлені строки.
«Інкасо» означає обробку банками документів відповідно до отриманих інструкцій з метою:
1. Отримати акцепт і/або оплату;
2. Вручити документи проти акцепту і/або проти оплати;
3. Вручити документи на інших умовах.
Залежно від видів документів, що підлягають інкасуванню, виокремлюють типи інкасо.
Типи інкасо:
1. Документарне інкасо – інкасування через банк суми (що належить оплатити від покупця) проти вручення пакета документів:
а) фінансових документів, що супроводжуються комерційними документами;
б) комерційних документів, що не супроводжуються фінансовими документами.
2) Чисте інкасо – інкасування через банк суми (що належить отримати від покупця) проти вручення пакета фінансових документів, що не супроводжуються комерційними документами.
Умови та порядок проведення розрахунків з інкасо передбачаються в контракті між бенефіціаром і платником. Розрахунки регулюються Уніфікованими правилами інкасо:
· права і обов’язки сторін в операції інкасо;
· види інкасо;
· порядок подання документів до платежу;
· порядок здійснення платежу та акцепту;

· механізм повідомлення про здійснення платежу/акцепту або неплатежу/неакцепту.
Особливості документарного інкасо:
1. Виконуючи інкасове доручення продавця, банки водночас не беруть на себе зобов’язань забезпечити, що експортер безумовно отримає платіж за товар, відвантажений на адресу іноземного покупця;
2. Банки відповідають лише за те, що документи переслані та вручені, а сплачені кошти направлені покупцю.
3. Банки відповідають щоб представлення документів покупцю відбулося незалежно від комерційної угоди, що є основою при здійсненні розрахунків.
4. Банк-ремітент не зобов’язаний перевіряти правильність оформлення документів, він перевіряє лише їх наявність та відповідність переліку, що додається (інкасове доручення).
5. Інкасуючий банк перевіряє отримані документи на відповідність за зовнішнім виглядом інкасовому дорученню і не має зобов’язань здійснювати їх подальшу перевірку. Він повинен слідкувати, щоб акцепт тратти за текстом, формою та реквізитами був повним та правильним, він не несе відповідальності за справжність будь-яких підписів чи за повноваження особи, що підписала акцепт.
6. Банки не відповідають:
· за дії третіх сторін (компанії-перевізники, страхові, митні служби, інші банки), які беруть участь в інкасовій процедурі;
· за затримки, що виникли не з їхньої вини, в передачі повідомлень;
· за наслідки стихійних лих.
7. Всі розбіжності щодо кількості та якості товарів, що постачаються, мають з’ясовуватися безпосередньо між покупцем та продавцем;
8. Банки контролюють правильність виконання інкасових доручень до тієї пори, поки документи не будуть оплачені. Вони не відповідальні, якщо довіритель не отримає повідомлення про затримку і буде в результаті мати збитки.
9. Інкасуючий банк без інструкцій не  здійснює ніяких дій зі страхування і зберігання товару.
10. Якщо інкасове доручення залишається несплаченим чи вексель неакцептованим та інкасуючий банк не отримує нових

інструкцій
протягом
90
днів,
він
уповноважений
повернути документи в той банк, з якого прийшли документи на інкасо.
Переваги для імпортера:
1. Він реалізує платіж (акцептує тратту) і майже одночасно отримує відвантажений товар у своє повне розпорядження;
2. Не відбувається відволікання грошей з його активного обігу;
3. Можливість
інспектування
товару
за
отримання попередньої згоди експортера;
4. Простота, відносно невеликі витрати.
Переваги для експортера:
1. Документарне інкасо менш ризиковане, ніж банківський переказ, бо документи не переходять у розпорядження імпортера до здійснення ним платежу чи акцепту тратти;
2. Зниження ризику втрати документів в дорозі або отримання їх несанкціонованими сторонами;
3. У випадку неоплати (неакцепта) інкасуючий банк за наявності відповідних інструкцій експортера може організувати зберігання, страхування та перепродаж товару.
4. Простота, відносно невеликі витрати.
Недоліки для імпортера:
1. Документи передаються через банк, тому він не може отримати їх у своє повне розпорядження до платежу чи акцепту тратти.
Недоліки для експортера:
1. Ймовірність ризику змін у фінансовому становищі покупця, тобто ризик того, що до моменту отримання документів банком імпортера покупець виявиться неплатоспроможним. Відмова покупця оплатити документи призводить до необхідності пошуку інших покупців або транспортування товару до країни експортера, що в усіх випадках пов’язано зі значними технічними труднощами, часовими та грошовими витратами.
2. Значний розрив у часі між відвантаженням товару та отриманням платежу, що сповільнює обіговість коштів продавця.
Доцільність використання при:
1. Наявності стабільних відносин між контрагентами;
2. Готовності та спроможності імпортера здійснити платіж (не викликає сумнівів);

3. Стабільності платіжних, економічних та правових умов у країні імпортера;
4. Не загрожуванні міжнародному платіжному обігу країни імпортера валютного контролю та валютних обмежень;
5. Виготовленні
товару,
що
постачається
не
в
одному примірнику;
6. Інкасо використовується на принципах взаємності.
Сторони, що беруть участь в операції документарного
інкасо:
1. Довіритель (трасант, клієнт, продавець, експортер) – доручає своєму банку проведення операції з інкасо та представляє в банк документи з відповідним інкасовим дорученням.
2. Банк-ремітент (банк експортера) – направляє документи відповідно до інкасових доручень в країну імпортера (покупця) з метою здійснити інкасо через інкасуючий банк.
3. Інкасуючий банк (банк імпортера, який представляє документи) – здійснює інкасування суми платежу чи отримання акцепту відповідно до вимог інкасового доручення, отриманого від банку, що прийняв документи.
4. Зобов’язаний (трасат, платник-покупець, імпортер) – юридична особа що оплачує інкасові документи.
У разі неплатежу чи неакцепту інкасуючий банк зобов’язаний негайно повідомити банк-ремітент, а той – експортера.
Якщо інкасове доручення не сплачено чи вексель не акцептовано та не отримано нових інструкцій від банку-ремітента протягом 90 днів, то банку-ремітенту повертаються документи з інкасуючого банку.
Документарний акредитив – форма розрахунків за якої банк- емітент за дорученням свого клієнта (покупця, імпортера, апліканта, заявника, наказодавця, емітента акредитива) або від свого імені зобов’язаний:
· здійснити платіж третій особі (експортеру, бенефіціару) за поставлені товари, виконані роботи та надані послуги;
· надати повноваження іншому (виконуючому) банку здійснити цей платіж проти передбачених документів при дотриманні строків та умов акредитива;
Акредитив більше захищає інтереси експортера ніж інкасо.
За операціями з акредитивами усі зацікавлені сторони мають справу лише з документами, а не з товарами (послугами).

Таблиця 11.1
Види інкасо та їх особливості
	Види інкасо
	Сутність

	Документи проти
платежу (Д/П або Д/Р)
	Документи передаються проти платежу, який може бути здійснено:
а) негайно;
б) через деякий час після представлення; в) на визначену дату;
г) при надходженні товару.

	Документи проти
акцепту (Д/А)
	Використовується при комерційному  кредиті. Документи передаються проти акцепту переказного векселя (тратти) чи проти отримання простого векселя (боргової розписки). Ризики неплатежу мінімізуються
шляхом застосування банківських гарантій та авалювання векселя.

	Інкасо с акцепт- том
вручення документів тільки

проти платежу
	Рідко використовується. Платник зобов’язаний акцептувати тратту, строк платежу за якого встановлений на фіксовану дату, при цьому він може отримати товаросупроводжувальні документи тільки після оплати ним акцептованої тратти в строк платежу.


Переваги акредитиву:
1. Це самостійна від торгового контракту угода, що містить як чітке зобов’язання платежу на користь експортера, так і можливість отримання кредиту імпортером;
1. Дає змогу використовувати кредитоспроможність та репутацію банка, що відкриває акредитив, в інтересах обох контрагентів;
2. Усуває ризик неплатежу з боку покупця, бо оплата документів гарантується банком-емітентом;
3. Підтверджений акредитив надає бенефіціару гарантію платежу з боку ще одного банку;
4. Забезпечує ефективну допомогу та консультацію банку з питань відкриття акредитива, визначення та оформлення документів, які мають бути надані згідно з його умовами;
5. Передбачає перевірку банком документів, на основі яких здійснюється платіж;
6. Експортер не отримає платіж доти, доки не представить певні документи відповідно до умов акредитива;

7. Надає імпортеру можливість отримати більш тривалий комерційний кредит, ніж при використанні інших форм розрахунків;
8. Імпортер може вимагати відвантаження товару в певні часові інтервали шляхом внесення відповідної умови за акредитивом;
9. Може бути використаний як база для зовнішньо торгівельного кредитування експортера;
10. Нейтралізує окремі валютні та політичні ризики;
11. Авізування через банк захищає експортера від підробки та фальшивих акредитивів, бо без засвідчення авізуючим банком справжності акредитива, він залишається папірцем.
Недоліки акредитива:
1. Банки працюють лише з документами, а не з товарами, тому платіж здійснюється на основі наданих експортером документів відповідно до умов акредитивів, незалежно від стану товарів;
2. Банк-емітент бере на себе зобов’язання від імені покупця, що може обмежити отримання покупцем інших позик у цьому банку;
3. Це найбільш дорога форма розрахунків, тому відкриття акредитиву на незначні суми недоцільно;
4. При покритому акредитиві відволікаються кошти експортера на весь період дії акредитива.
Доцільність акредитива:
1. У разі укладання між експортером і імпортером: а) першої угоди;
б) угоди на великі суми;
в) угоди, пов’язаної з кредитами на тривалі терміни;
г) угоди з імпортерами з країн, які у складному економічному становищі, з низькою культурою оплати, політичною нестабільністю.
2. Кредитоспроможність покупця викликає сумнів;
3. Угода, пов’язана з комерційними кредитами на тривалі строки;
4. Наявні валютні та інші обмеження в країні-імпортера;
5. Товари виготовляються за спеціальним замовленням (тому їх реалізація іншому покупцю неможлива);

6. Угоди з резидентами з країн, які потребують оформлення платежів виключно через акредитив.
Сторони, що беруть участь в акредитивних розрахунках:
1. Аплікант (імпортер, покупець, платник, заявник, емітент, наказодавець) – юридична особа, за дорученням якої банк-емітент відкриває акредитив;
2. Бенефіціар (експортер, продавець) – юридична особа, на користь якої відкрито акредитив;
3. Банк-емітент (банк платника) – відкриває акредитив за дорученням свого клієнта;
4. Авізуючий банк (банк у країні продавця) – на звернення банку-емітента авізує (повідомляє) умови акредитива бенефіціару без зобов’язань виконати платіж або акцептувати чи негоціювати (сплатити) переказний вексель (тратту), виписаний відповідно до умов акредитива.
5. Виконуючий банк (банк емітент або інший підтверджуючий банк) – уповноважений банком-емітентом (банк) здійснити платіж, взяти на себе зобов’язання з платежу з відстрочкою, акцептувати або негоціювати тратти проти документів, які за зовнішніми ознаками відповідають умовам акредитиву. Якщо акредитив передбачає вільну негоціацію (негоціацію з пред’явлення), то будь-який банк є виконуючим. Якщо виконуючий банк не є підтверджуючим, то його призначення в цій ролі банком-еітентом не створює для виконуючого банку якого-небудь зобов’язання здійснити платіж, платіж з розстрочкою, акцептувати тратти або негоціювати.
6. Підтверджуючий банк уповноважений банком- емітентом, або до якого звернувся банк-емітент з проханням дати своє підтвердження стосовно зобов’язання такого банку здійснити платіж, акцептувати або негоціювати тратти проти документів, які за зовнішніми ознаками відповідають умовам акредитиву, та  якому банк-емітент зобов’язується надати відшкодування. Підтверджуючий банк бере на себе та несе такі самі зобов’язання, як і банк-емітент.
7. Рамбурсуючий банк – призначається банком-емітентом для надання відшкодування за платежами за акредитивом.
Рамбурс – вимога платежу за акредитивом, що надсилається виконуючим банком на адресу банку-емітента або іншого (рамбурсуючого банку, якому банк-емітент надав повноваження здійснити відшкодування за платежами за акредитивом.
Види акредитивів:
1. Відкличний акредитив – який може бути змінено або анульовано банком-емітентом за наказом апліканта у будь-який момент без попереднього походження з бенефіціаром. Відкликання акредитива неможливе лише коли банк-емітент або підтверджуючий банк уже здійснив платіж проти надання бенефіціаром документів у повній відповідності з умовами акредитива;
2. Безвідкличний акредитив – може бути змінено або анульовано лише за згодою бенефіціара, на користь якого він був відкритий. В акредитиві має мати чітко зазначено, відкличний він або безвідкличний. За відсутності такої вказівки акредитив вважається безвідкличним;
3. Підтверджений – оплата за яким гарантована, крім банку-емітента, іншим (підтверджуючим) банком;
4. Непідтверджений – оплата за яким гарантована тільки банком-емітентом;
5. Покритий – з погляду покриття зобов’язань клієнта перед банком-емітентом – це акредитив, при відкритті якого клієнт надає у розпорядження банку-емітента валютні кошти (покриття);
· з погляду покриття зобов’язань банку-емітента перед підтверджуючим (виконуючим) банком – це акредитив, при відкритті якого банк-емітент надає попередньо у розпорядження підтверджуючого (виконуючого) банку валютні кошти (покриття) на строк дії зобов’язань банку-емітента з умовного їх використання для виплат за акредитивом;
6. Непокритий – з погляду покриття зобов’язнь клієнта перед банком емітентом – це акредитив, при відкритті якого клієнт не надає у розпорядження банку-емітента валютних коштів (покриття);
· з погляду зобов’язань банку-емітента перед підтверджуючим (виконуючим) банком – це акредитив, при відкритті якого банк-

емітент не надає попередньо у розпорядження підтверджуючого (виконуючого) банку валютні кошти (покриття).
Спеціальні форми (конструкції) акредитиву:
1. Акредитив з червоним застереженням (смугою) – за ним авізуючий або підтверджуючий банк здійснює попереднє авансування бенефіціару до надання визначених в угоді  документів за акредитивом. Ця спеціальна умова зазначається в акредитиві за вимогою апліканта (імпортера), який звертається з дорученням до банку-емітента уповноважити авізуючий чи підтверджуючий банк на здійснення платежу бенефіціару за товари до їх відправки. Сума платежу, що належить авансувати бенефіціару визначається аплікантом разом з банком-емітентом і може становити як повну суму акредитива, так і певний процент.
2. Трансферабельний (переказний) – використовується при посередницьких угодах, тобто коли бенефіціар є посередником в угоді або підрядником за наявності субпідрядників. Цей акредитив передбачає передачу прав за акредитивом реальному постачальнику товарів або субпідряднику, що вивільняє власні кошти посередника.
Трансферабельний – акредитив, за яким бенефіціар має право уповноважити банк, що здійснює платіж/ платіж з відстрочкою/ акцепт/ негоціацію (трансферабельний банк) на те, щоб акредитивом можна було скористатися повністю або частково одному чи декільком бенефіціарам.
3. Компенсаційний – використовується в тих самих випадках, що і трансферабельний акредитив, тобто коли бенефіціар є посередником в угоді або підрядником у разі наявності субпідрядників, але в умовах акредитиву не зазначено, що він є переказним або коли умови переказу відрізняються від зазначених в УПДА (уніфіковані правила документарних акредитивів).
4. Резервні, «стендбай» (чисті) – тяжіють до банківської гарантії, універсальний, більш гнучкий, може використовуватися і як документарний акредитив, і для додаткового забезпечення платежів на користь експортера.
5. Револьверний – автоматично поновлюється в міру його виконання на початкову суму.

Розрахунки з застосуванням чеків:
Чек – цінний папір, грошовий документ строго встановленої законом форми, що містить наказ (письмовий) власника рахунка банку про виплату чека отримувачу зазначеної на ньому суми грошей при його пред’явленні або протягом строку, встановленого законом.
Сплата за чеком може бути гарантована третьою особою (авалістом), шляхом відповідного підпису на самому чеку або на прикріпленому до нього листку (алонжі). Авалістами можуть бути самі банки.
Види чеків:
1. Пред’явницький – виписується на пред’явника його передача і оплата відбуваються як і у випадку з готівковими коштами.
2. Іменний – виписується на певне ім’я із застереженням
«без наказу» або рівнозначним застереженням і не може передаватися у звичайному порядку іншій особі, за винятком випадку передачі чека банку для інкасації та оплати, при чому здійснюється вона за індосаментом.
3. Ордерний – на користь певної особи з обов’язковим застереженням про наказ оплатити чек або без такого. Найзручніший і поширений, простіше передається, ніж іменний, і водночас гарантує, що ним не зможе скористатися випадкова особа.
4. Дорожній – зобов’язання компанії виплатити в чеку суму його власнику, зразок підпису якого проставляється на чеку в момент його продажу. Оплата здійснюється в іноземних банках після повторного підпису його тримача. Чек не гарантує, що ним не скористається випадкова особа. Переваги – більша захищеність і гарантована компенсація в разі втрати.
5. За способом оплати чеки поділяються на:
А) розрахункові - на лицьовому боці (по діагоналі) пишуть: «тільки для розрахунків», «розрахунковий», «з оплатою на рахунок» тощо. Б) кросовані - перекреслені з лицьового боку двома косими або поперечними лініями. Мета кросування – зменшення ризику через помилкову виплату за чеком не тій особі шляхом обмеження кола можливих тримачів, що мають право пред’явити його до оплати тільки банку.
6. Банківський – виставлений банком на банк:

А) авізований – містить у тексті вказівку про те, як банк- платник може отримати покриття за чеком: банк-чекодавець окремим листом (авізо) направляє банку платнику покриття (кредитоване авізо) або повідомлення про те, в який банк надійшло покриття. Можуть заміняти банківські перекази.
Б) неавізований – отримання платежу за ним потребують інкасації, тобто подання для оплати вказаному на чеку банку- платнику безпосередньо або через інший банк.
7. Комерційний – відрізняється тим, що приймається тільки на інкасо (на відміну від дорожніх) від бенефіціара і не підлягає передачі. Мають обмежений строк дії (6 міс., 90 днів, 45 днів, 1 рік). У разі приймання чека на ікасо з клієнта береться застава.
Платежі за допомогою чеків – порівняно повільні методи розрахунків, бо отримувач платежу повинен очікувати, що чек повернеться в банк трасанта для клірингу до того, як буде кредитовано його власний рахунок. Експортер повинен видати своєму банкові розпорядження про інкасування його платежу.
Авансовий платіж – форма розрахунку, яка дозволяє профінансувати експортера та надати максимальні гарантії щодо співпраці. Передбачає передачу покупцем продавцю грошей або майнової цінності (сировини, комплектуючих для виготовлення замовленого товару) до відвантаження товару у рахунок виконання зобов’язань за контрактом. Може надаватися у розмірі повної вартості контракту або у вигляді частки від ціни.
Авансовий платіж (попередня оплата) вигідний для
експортера:
1. Експортер
звільняється
від
необхідності використовувати банківський кредит із сплатою % та інших витрат за користування ним;
2. Захищений від ризику, що імпортер відмовиться або буде не в змозі оплатити товар, який йому вже відвантажено;
3. Отримує вільні кошти, які може використати на придбання сировини, виплату зарплат, технічне оснащення підприємства тощо. 5-10% вартості контракту виплачується авансом. Аванс (завдаток) не повертається (або у 2 рази збільшується, решта – відкритим рахунком або акредитивом (з червоним застереженням).
Розмір:
а) аванс – завдаток становить 10-15% вартості контракту;
б) якщо аванс спрямований на поповнення оборотного капіталу експортера на виконання спеціального замовлення імпортера, то - 30-50% контракту;
в) якщо аванс – форма розрахунків за контрактом з відомим партнером – 100%
Недолік авансу – комплексний ризик імпортера.
Відкритий рахунок – експортер поставляє товар та товаророзпорядчі документи на адресу імпортера без гарантій платежу з його боку. Імпортер оплачує банківським переказом, векселем строком платежу по пред’явленню або чеком в обумовлені у контракті строки.
Використовується при двосторонніх надійних систематичних поставках дрібних партій товару (вимагають банківських гарантій (першокласних банків).
Для покупця:
1. Найпростіша та найдешевша форма розрахунків, яка відрізняється відносною простотою виконання, передбачає  надання продавцем товаророзпорядчих документів безпосередньо покупцю, обминаючи банк.
2. Найвигідніша форма платежу, бо він здійснює платіж лише по отриманні/ інспекції товару, тобто відсутній ризик оплати непоставленого або некондиційного товару, який існує, наприклад, при авансовому платежі.
Для продавця:
1. Найпростіша та найдешевша форма розрахунків, яка відрізняється відносною простотою виконання, передбачає  надання продавцем товаророзпорядчих документів безпосередньо покупцю, обминаючи банк.
2. Найризикованіша форма розрахунків, бо оплата здійснюється після переходу всіх прав на товар покупцю разом із товаророзпорядчими документами і відсутні фінансові документи, які б примусили його оплатити товар.
11. 4. Електронні системи міжнародних міжбанківських розрахунків і платежів
Мета платіжної системи – забезпечити переказ коштів з рахунку в одному банку на рахунок в іншому банку.
Елементи платіжної системи:
1. Процес авторизації і початку платежу, тобто процес, за допомогою якого платник доручає обслуговуючому банку перевести кошти;
2. Процес передавання і обміну платіжними інструкціями між банками-учасниками, який частіше має назву клірингу;
3. Процес розрахунку між банками-учасниками, тобто компенсація коштів банком платника банкові отримувача, що виконується або на двосторонній основі або через рахунки третьої сторони, якою є агент по розрахунках. Переважно це ЦБ.
1. Що являють собою валютно-фінансові та платіжні умови ?
2. Чому не завжди збігаються валюта ціни і валюта платежу ?
3. Які Ви знаєте умови платежу ?
Експортер (переказоотримувач)


Бенефіціар	(1)





Імпортер (переказодавець) (2)
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